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产品详情

 直播间人数排名怎么看如何快速增加【筷手，薇信视频号，百家号，薇信公众号，B站，钭音，TK 直
播间业务，视频数据业务等】 【各种业务，相信肯定有你需要的，欢迎咨询我们，期待合作！！！】
   请加我们薇 信=电 话。     以下内容可以忽略。 ========    
所以我们想优化直播人数的投放效果就要基于这四点去下功夫。在直播过程中设计这些环节。比如 直播
间人数排名怎么看如何快速增加给观众种草——设计宠粉商品、爆款商品，引导用户点击购买；观众互
动——多提问，引导用户扣1、666；直播间长粉—红-包关注、话术引导、宠粉商品；用户停留时长—优
化直播间布置，多人互动（连麦PK等）。          小编建议大家斗音养号需要在一个新的手
机上，并且斗音分丝好使用数据流量登陆。          良好的设备例如我们需要录像或者本人
出镜的斗音视频，基本设备安排好，如摄像机、三脚架、打光板、补光灯等等，当然这部分硬件设备根
据博主本人预算进行购买。如果视频内容以剪辑、图文等为主的博主则可以将预算更多用于后期硬件上
。          1、想办法让视频上热门在斗音直播，直播间的用户有大一部分都来自于视频推
荐，所以想办法让你的作品上热门，是为你直播间引流的一大渠道。上热门需要做几方面努力
直播间人数排名怎么看如何快速增加首先要了解斗音平台规则上热门有什么规定，尽量按 照规则来做。
另外，直播时你还可以给你直播对应账号的视频投放人数，但人数的投放需要一定的技巧。不然到时候
你花了钱，却没得到相应的流量扶持！          2、同城页推荐同城推荐是把我们推荐到同
城用户面前，建议大家一定要开启同城，同城转粉的概率很高。直播带定位，会实现基于位置的推荐；
日常短视频带定位，能在用户访问当地视频时获得展示推荐。          建立与分丝间的信任
通过回复评论来拉近与分丝的距离，这无疑是性价比很高的吸引分丝的方法，回复评论内容也有利于给
大家留下平易近人的形象。市场从未停止过变化，但人通过沟通来增进感情的方式却是不变的，斗音博
主不妨来试一下回复评论这一方法！          很多做斗音会走入一个误区，那么就是看什么
视频火就跟着操作什么视频，比方说看一些做搞笑的视频比较好就做搞笑的，看一些做音乐的视频比较
好就做音乐的。          直播间没有人数，要么是钱花的不到位，要么是数据做的不亮眼。
很扎心对不对，但事实的确就是这样。尤其是在斗音做直播带货，想要获得直播间人数，你首先就要证
明你是一个优质的直播间，这样才能获得更多的流量。毕竟直播带货的本质其实是一种线上销售过程，
把平台的流量转化成直播间的销量才是我们的蕞终目的。         
其实，直播人数也是这个机制，但是给到的转化目标完全不同，如图 直播间人数排名怎么看如何快速增
加这也就意味着，对比视频人数，直播人数更多考核用户进入直播间后的互动数据包括 直播间人数排名
怎么看如何快速增加1、给观众种草—用户点击购物车、查看商品详情的行为（只有带货直播才会有“给
观众种草”的选项）；2、观众互动—评论、音浪、礼物行为；3、直播间长粉—用户进入直播间后的关



注行为；4、直播间人数—同时在线用户数（用户停留时长）。          然而，4大入口下的
展示方式和推荐逻辑又不尽相同，如何针对流量入口进行内容优化，攫取更多的直播间流量红利，是本
文重点要讲述的内容。          刚开始的时候每天进直播间的人一只手都可以数得过来。但
是她真的是蛮有毅力的，每天都固定时间坚持开播，一-天没落下过，现在每次开播也有500多个人来看
了。坚持是有意义的，大部分的主播其实都是普通人，踏踏实实地坚持下去，总会积累一批喜欢自己的
观众。二、掌握方法方法是第二步。空有心态，不讲方法是不切实际的。以斗音直播间为例，我来介绍
一下具体该如何解决直播间没人数的问题。下面这张图是一个斗音直播间用户进来的完整路径，包括人
数指数和销售指数。          第二，人数老司机都知道，我们在投放人数时，蕞少的金额是
100元，蕞短的投放时长是2小时，人数通常又有半个小时的审核期。所以，3个小时内开播，配合人数投
放，能让你快速到达依靠短视频能够触达的第-一波流量高峰。          其实对于这些，我认
为没有起到提--高推荐的作用，只起到了数据优化的作用，然后让大家跟风点赞评论，所以核心是内容
一定要好，这些没什么技巧可言。          2. 更换直播定位，可以将定位切换至大城市，这
样的话从附近人进到直播间的人会更多，同时质量也会更高。 3.  直播前1小时发视频，斗音直播的另外
一个人数来源就是视频推荐，假如视频上了热门就会有源源不断的人数涌入，同样如果有视频处于热门
中大家也要尽可能的开直播引流。           可以说是涨 粉涨了个寂寞。那直播间里的流量
我们要从哪里获取？从下面这张图我们可以出斗音直播间的流量来源，包括免费流量和付费流量。  
        其次，人数是类似于OCPM的竞价机制，也就是基于投放时所选择的投放目标，由系统
自动进行竞价优化的投放模式。例如，在视频人数中，明确给出了100元可以带来5000+的播放，就是给
出了20元每个cpm（千次展示）的保底。当你在投放时所选择的点赞评论量或关注量优于同期别人投放
的视频的时候，你才能获得更低的千次展示价格，也就是获得更多的曝光。          第-
一，媒体蓝V、机构蓝V发布的直播，如 直播间人数排名怎么看如何快速增加新华社、人民日报等，这
类媒体的直播内容往往会得到推荐。这事儿无可厚非，咱想蹭流量也蹭不到。         
参与互动，也可以设置抽奖等，增加与分丝的互动。          四、推荐类推荐类流量是占比
很大的一块自然流量来源，包括直播推荐流与直播广场、同城页推荐、官--方活动话题。1、直播推荐流
与直播广场我们直播间大部分的推荐流量都来自于直播推荐流和直播广场，想要拿到这一部分流量，对
直播间的质量、匹配度等要求很高。①
直播间质量直播间点赞、互动、分丝存留等数据直接决定了直播间质量，决定直播间是否被推荐。② 匹
配度通过直播间标题、位置、话题等设置直播内容标签，提--高匹配度，获得精-
准推荐流量。          这是某平台的一位热心网友发表了一下自己对斗音分丝涨
粉的一点见解。      
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