
唐山美容院养生馆拓客留客锁客做业绩公司团队电话

产品名称 唐山美容院养生馆拓客留客锁客做业绩公司团队
电话

公司名称 河南易地推市场营销策划有限公司

价格 100.00/件

规格参数

公司地址 河南省郑州市金水区东明路187号C座6层608-B14
号

联系电话 19937869661 19937869661

产品详情

5.美容院拓客划点方法：如顾客存入1万元，送积分2800分，共12800个点，泡浴28个点，花茶10个点，精
油开背188个点，这样顾客每次消费都不清楚具体花了多少钱，很容易做消耗。说明：利用顾客懒得算帐
的心理来消费，而且通过赠积分来做工消耗，总有花完的时间，不像打折，养成习惯就很麻烦。

6.美容院拓客现金方法：美容院年卡2000元，做到10次时，返现金600元或旅游，同时赠送同时送700礼品
套盒。

7.美容院拓客体验方法：某美容院开业之际，在周遍社区散发6000余张宣传单，宣传其推出的 “ 1 —
30元钱，就能买年卡 ” 的促销活动。促销活动规定，在促销活动期间美容院每天低价销售30张美容服务
年卡，其售价，根据消费者来店购买顺序依次定为1元 ——
30元。售完为止，其它服务项目均按原价销售。

8.美容院拓客特价方法：北京一家设在某医院附近的化妆品零售店，为达到招揽生意，同时清理库存的
目的，在5.12护士节期间，举办了为期十天的 “ 只要你是护士，就可享受3折 ” 的凭证优惠促销活动。
凡是医院女性护士，凭本人工作证，由本人亲自前往，即可以3折的价格购买指定的20余种产品。

易地推美容院拓客公司，为每一家美容院量身定制专属拓客留客方案，详情可以咨询易地推美业拓客老
师，当成自己的美容院用心拓客，就找易地推

9.美容院拓客超值方法：某美容院与巧克力公司及加盟店联合举办 “ 美丽情人鲜花浪漫日”
礼品促销活动。活动规定：凡在2月14日情人节当天，在该美容院购买任何产品或服务者分别 “
加5元、10元、15元，可获得不同种类的巧克力和玫瑰花一支 ” 。

10.美容院拓客抽奖方法：美容院举办了“月月有抽奖，季季送大礼”活动，每个月抽出小奖，每季抽出
大奖，小奖为产品或赠品，凡在3个月内到该美容院进行消费达一定额度的消费者均有机会参加现场抽奖
活动，奖品有十余种，其中具吸引力的大奖是一辆嘉陵摩托车或者香港泰国旅游名额一个。
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