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产品详情

链动2+1模式从2021年九月份投入市场以来，以简单粗暴、裂变快速、符合人性等特点迅速的引爆市场。

链动2+1模式号称天才设计，是因为它*大限度的去实现了合理合规，规避了许多无限代的风险。投入市
场上线至今，链动2+1模式目前进行了五次大的升级。

*开始的链动2+1模式以直推奖、间推奖、平级奖、帮扶基金投入市场。当会员在平台下单以后升级为代
理，每一个代理推荐两个代理以后升级为老板。

链动2+1模式每一笔订单会产生两大奖项，分别是直推奖+间推奖。当你不是老板的时候，你只有直推奖
，当你是老板的时候，你推荐的人你可以获得直推奖+间推奖。

当你推荐的人通过裂变产生的代理，你可以获取他的间推奖，当你推荐的代理和你平级以后，你可以拿
他的平级收益。

每一个人成为老板前，贡献给上级的两个人，我们会设定一定的条件，如果这两个人达不到一定的条件
，你成为老板以后的收益就暂时冻结一部分，这一部分就叫帮扶基金。

链动2+1模式在市场运行的过程中产生了四大问题很难克服：

第一个问题：一号位和二号位容易放小号的问题；



第二个问题：无法复购；

第三个问题：团队凝聚力差；

第四个问题：报单产品价格单一。

如果平台产品分类过多，产品价格差异过大，那么就很难去解决这个问题。

2.0版本是从2022年的六月份到2023年的一月份开始流行，当时在结合市场的过程中，很多企业、商家发
现了一号位和二号位容易放小号的问题，同时去尝试解决团队凝聚力差的问题。当时的解决方案就是通
过团队级差然后加上区域奖的形式去克服这些问题。

链动2+1模式3.0版本从2023年的春节以后一直到今年的六月份开始推向市场，主要解决四大问题：分别是
通过点位互换、帮扶机制的创新和改良去解决死点位的问题，同时增设复购区进行两级分销，设置能量
值去鼓励会员复购。

除了代理和老板以外，增设更多的团队角色去实现团队其他奖励，解决团队松散的问题，通过升单机制
解决平台报单金额差异过大的问题。

链动2+1模式4.0版本伴随着3.0版本一同在市场上创新和改良它的作用。除了解决四大痛点以外，主要结
合了区域代理尝试和线下门店相结合的方式。

链动2+1模式5.0版本从今年的七月份开始正式推向市场，它除了解决四大痛点，解决线下门店和区域代
理的问题以外，还解决了多商家入驻的问题，同时解决了****的问题。

5.0升级版的迫切性在市场运行的过程中非常明显，很多企业、商家朋友有大量的线下门店无法和线上的
电商系统结合在一起，同时还会有许多代理商享受不到线上电商系统带来的收益。

还有一些企业商家想尝试打造一个全面的平台，解决消费者在衣食住行等各个领域的消费问题，这个时
候就需要进行多商家入驻，建立商家联盟，每一个商家可以管理自己的商品，每一个商家可以处理自己
的订单，进行订单管理。

链动2+1模式运营中所遇到的一切痛点，都不是大的问题，只要适当放开思维，结合其他模式一起运营，
那么是都可以解决的。

如果你对于链动2+1这个模式有着不一样的理解角度，那么欢迎评论区留言，一起探讨！！
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