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产品详情

多次申请入驻京东，还被拉进了黑名单？

被坑了上万元，却还是望着京东的门槛兴叹？

这篇文章不浅谈，只深聊，看完顺利入驻京东。文末有京东入驻小技巧。

朋友你好，我是帮助了上千家企业成功入驻京东的渠道人。入驻京东，我可以帮你。

一、京东入驻条件

. 商家入驻主体必须是企业；

. 商家需要在中国大陆注册企业；

. 入驻商家的公司注册资金不得低于100万元，公司注册时间在1年以上（包含一年）；

. 公司具有一般纳税人资格；

. 商标可以是R商标，也可以是TM商标；

为什么京东不支持个体工商户和个人入驻？

很简单的原因，京东是打造的高品质平台，和拼多多不同，它需要的是口碑和质量更好的品牌与企业，
而不是“乳臭未干”的个体工商户和个人。

二、京东入驻费用



. 保证金：一般情况是3-15万；

. 毛利保护：一般情况是5-15%；

京东自营的具体保证金和毛保是跟采销进行协商的，想要了解具体的费用，可以拉到文章尾端找专
业的人员了解哦~

入驻京东被拒绝的原因有哪些？

1.**不齐全

**不符合标准，上传资料不齐全；2.品牌影响力不足

京东站内的品牌数不胜数，京东需要能够带来流量的品牌，如果你没有品牌影响力、流量，入驻成功率
直接掉一大半。

3.入驻类目、商品

京东会有限招类目和热招类目，热招类目的商家，入驻相对要轻松很多，限招类目的话，但是京东自营
都是邀约式的入驻，建议直接找官方入驻服务商了。

4.品牌运营计划书

品牌运营计划书很重要，这个就是你向京东的自营采销进行的自我介绍，京东的采销会根据该企业的行
业走势、品牌发展、是否适合京东消费群体等因素来综合判断该企业是否能进入在京东。

小建议

如果你被拒绝入驻了，但是对于自营采销给出的原因不是很了解的话，就建议去找官方入驻服务商里面
的专 业人员了解一下根本的原因是什么，解决这些问题，让自己下一次可以成功入驻。

四、什么是玩概率入驻？

这是市面上很多没良心的代入驻平台的代名词，把商家当做小白鼠，让商家准备各式各样的资料走各种
各样的程序。

打着疏通关系的旗号，收取高额费用，蕞后钱也交了，还没有入驻成功。

说白了就是，一边忽悠你交钱！一边把你当试验品，去测试京东那边的审核程度！

五、*****的优势

如果入驻京东只需要完善的资料就能入驻成功的话，为什么会有代入驻的存在呢！

代入驻靠什么就让你成功入驻京东了？这其中必定是有所关联的，可能是资源也可能是经验。

这就是京东官方授权服务商的优势所在！

. 价格便宜，相比店铺**来说便宜不止一点。



. 下店付款，不存在什么店铺下不下来，却付款了。

. 成功率高，相比自荐入驻来说，成功率会高很多，毕竟有着专
业的团队来为你精心策划一个入驻方案。

. 时间短，效率高，有所谓的“内部关系”，甚至可以帮助你在短时间下店。
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