
短时间内如何实现粉丝极速裂变呢？链动2+1裂变式营销模型

产品名称 短时间内如何实现粉丝极速裂变呢？链动2+1裂
变式营销模型

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

很多人对开店的认知，很有可能只停留在等着顾客上门服务这样的一个心理状态。那这种肯定是不行的
，在网络微电商的趋势下，门店假如仍在等着上从一品，那么就终究走不远。一定要懂得线上线下一起
良好经营，用线下推广方式进行蓄客，用线上营销模式维持好顾客，开展裂变营销。

链动2+1商城模式可增强用户体验感，利用环境资源进行营销传播，完成引流裂变做到市场销售，因此这
种商城将进入新一轮的分享经济效应。

设定链动的商城模式的等级，有两种身份，代理，老板。用户想要获取收益，就必须成为代理身份，成
为代理的条件就需要购买产品与推广产品。当成为代理后想要获得更多奖励，就必须成为老板身份，以
此享受更多的推广奖励。

总结一点，想要拥有代理身份的权益，则需要购买代理礼包，当代理推荐二位用户成为代理即可成为老
板身份，还能享受三种分佣奖励。

每一位代理晋升成老板后，都要给上级老板留下2个*初的代理，这便是所谓的感恩机制。

当代理成为老板跳出团队发展后，这边也有针对留给上级的两个初始代理做了任务限制，如代理没有完
成达标条件，则会冻结老板所获收益的20%。

很多平台前期还是依靠自己产品带来的流量，也是*主要的盈利方式，一切的营销模式都是基于在自己的
平台前期下，每个用户都是有着连通效果，一个新用户带来的体验感决定着新一轮用户的获取。



被邀请的用户成为老板身份后，依然会继续留下原始邀请的用户，被邀请用户成为老板也帮上级老板拿
到了帮扶基金。

同时被邀请的用户成为老板后，上级老板可以享受他成立团队，平级收益的10%，假设他今天获得一万
收益，那么上级就可以获得一千，每位拥有老板身份的人，下级成为老板，都是按同样的方式去拿奖励
。

如需详细了解该模式操作玩法，可私信沟通交流。
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