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产品详情

现在市面上，提及*多的团队裂变模式，大家首先想到的是“链动2+1”。由于这种模式在市场中很有名
，很多软件外包公司都在制作成自己的标准产品，向市场推销。但除了这种模式，还有一种团队裂变模
式也引发了市场一波热度关注，那便是“七星创客”。

“七星创客”与“链动2+1”虽有些相似，但它们的逻辑确有些不同，在“链动2+1”中，老板团队可以
通过销售产品来**自身盈利，并持续裂变团队赋能平台，而在“七星创客”模式中，它*主要的目的就是
为了使团队裂变来增加收益，也是近期市场炙手可热的新型零售模式之一。

仅数月之内，“七星创客”这个模式帮助某平台创造出了可观的销售业绩，因此广受企业商家的追捧。
下面解析一下这个模式的规则和逻辑玩法。

如果说用户想要在平台盈利，首先必须要先成为会员创客身份，成为创客的条件是必须消费一单指定的
产品，假设是一盒茶叶，售价1000，购买消费后成为平台创客身份，推荐三人购买即可回本，这点的话
跟链动的话就有点类似。

推荐一人消费1000茶叶时，只能获得10%的收益，推荐第二人消费获得20%的收益，推荐三人才能拿到剩
余70%的收益。这样就实现了回本，每个人做同样的复制，确保每个人都能使用到经济实惠的茶叶。

创客分享完三人后，即可成为一星创客身份，享受团队业绩3%的奖励，以此类推，当自身团队下培养了
两个一星且业绩完成5万，即可升为二星创客，享受团队业绩5%的奖励。成为三星创客一样需要培养两
个二星，完成指定业绩，享受团队业绩7%的奖励。



成为三星后这里会有一个额外的奖励“伯乐奖”，什么是伯乐奖呢？意思是上级可以拿直属下级团队业
绩同份的****，直属下级团队业绩拿多少，上级伯乐奖就拿多少。以此类推，成为七星，需培养2个六星
创客，享受团队业绩15%的奖励。

在创客模式中，想要升级成为更高的星级，就能享受更高的优惠与权益，必须主动去发展裂变新客源，
帮助平台建立更多的**与团队，“七星创客”适合的行业也非常多，比如美妆美容、大健康、轻医美、
酒类、茶叶、一些快销品礼包等等，都可以利用这个模式帮助平台实现快速引流获客。

如需详细了解该模式的逻辑玩法，可关注私信了解。
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