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产品名称 抖音小店和橱窗销量低迷？这些策略或许能帮你
提升销量

公司名称 长沙一帆信息科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 湖南省长沙市开福区新河街道晴岚路68号北辰凤
凰天阶苑B1E1区5栋9003房-123

联系电话  17798491548

产品详情

抖音作为一个新兴的电商平台，吸引了大量的商家入驻。然而，对于新手商家来说，如何提升销量，尤
其是在开店初期，往往是一个棘手的问题。

一，抖音小店和橱窗如何提升销量呢？

1.商家需要做好店铺的基础优化。这包括对产品标题的优化，店铺界面优化，商品详情页优化，店铺DSR
动态评分优化，以及店铺口碑信誉分的优化。这些优化工作可以帮助商家提升店铺的曝光率和转化率，
从而提升销量。

2.商家需要注意选品。选品是决定销量的关键因素之一。商家应该避开热销爆款大类、退货率较高的、
客单价太低的商品，而选择海蓝产品、热门事件视频IP相关产品、有一定时效性的产品、优质刚需产品
等。

3.商家还需要做好产品推广引流。抖音本身是一个*量大的平台，商家可以通过*播带货，加入精选联盟，
与达人合作等方式，进行新一步引流。根据抖音的算法推荐，粉丝留存率高，浏览时间长，点*和评论等
数据良好的账号，有机会进入更大一步*量池推荐的机会。

二，抖音橱窗如何提升销量

1.商家需要了解自己的受众群体，包括他们的年龄、性别、地域、抖音上线时间段等数据。这些数据可
以帮助商家科学地决定什么时候开*播，以吸引更多的观众。



2.商家需要确保所销售的商品与短视频内容相关。如果视频内容与商品不符，销量肯定不会高。因此，
商家需要创作与商品相关的高品质原创短视频，以吸引*丝并促进他们下单。

3.商家需要提高抖音*播的观看人数。这可以通过增加*丝粘度，制作高品质的原创短视频，以及在受众群
体上线的时间开通*播等方式来实现。

总的来说，提升抖音小店和橱窗的销量需要商家从多个方面进行努力，包括做好店铺的基础优化，注意
选品，做好产品推广引流，了解受众群体，确保商品与短视频内容相关，以及提高*播的观看人数等。只
有这样，商家才能在抖音这个竞争激烈的电商平台上脱颖而出，实现销量的提升。
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