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充电桩的市场前景怎么样？充电桩可以这样说，电动自行车充电桩智能充电桩的项目将会是一个香饽饽
，谁能够掌握先机，谁就能够掌握主动权。充电桩的市场发展前景可谓是一片蓝海，有非常大的耕耘空
间。 

但是具体能盈利多少，跟选址、后期运营和设备的铺设规模有很大的关系。但只要价格合理，运营得当
，并做好后期设备的维护，肯定是能够赚钱的，大部分都是几个月就能回本，后期的话基本就可以躺着
赚钱了。

怎么寻找场地，谈合作呢？充电桩跟物业的合作模式一般有两种：一种是定期结算电费，另外一种是以
合作收益分成的形式。一般如果是定期结算电费的话，小区物业是可以不收取场地费的，但是会在电费
的基础上加价，由物业收取那部分的电费差价，这个时候你可以选择按月或者按季度来结算电费。当然
，这种情况如果物业收取的电费太贵的话，充电的费用就会随着增加，不利于居民长期使用，因此要了
解清楚附近同行的充电费用，把控好充电价格，做长期的生意。

第二种就说合作收益分成的形式，这种情况物业不收取场地费，加盟商购买好电动摩托车充电桩后，和
物业方协商好，由物业承担电费，终分成的比例，就要看你们怎么谈了，因为不同的地段，不同的小区
，电动车的数量不同，用电需求也不同，所以分成也不同。



详细方案可以电话或留言咨询！

投资电瓶车充电桩怎么样？充电桩能赚钱吗？ 

  

这两年在国家政策的影响下，一度成为当前热门的投资项目。不少创业者也纷纷投来疑问的目光：真的
能赚钱吗？我们来分析一下！

这个不同于其它小项目，只要你有设备投放场地，有足够的用户资源就能做这个项目。一般来说，小区
、学校、出租房等地都是选择。主要是通过收取用户充电费用的差价来获利，用户量越多，设备使用率
越高自然回本也越快！

投资成本充电桩

厂家不同合作政策也各有差异，一般仅需3-5万元购买设备即可成为运营商专享厂家提供的区域代理特权
及厂家技术人员市场开发的指导服务。不同于其它项目无加盟费用、无人工运营成本费用、无租金费用
，投资成本比较低。

利润分析 

将设备安装完成后即可开始坐享收益，全天经营24小时不断进账。我们来算一下充电桩的利润是多少充
电桩，按照电动车充满电需要耗费1度电，每度民用电为5毛商用电为8毛来算，1块钱充3个小时或者充满
都是可行的，一台桩可同时给12辆车充电，每天的收益就在12元左右。一个月下来就是360元，安装加设
备成本为1500-2000元不等，这样算下来半年内就能回收成本了，之后就是躺赚了！

售后问题 

设备在运营期间，避免不了出现各种问题，一般厂家都会提供1年质保，只要是电子器件出现为都可以直
接免费换新的。虽然运营商不需要花一分钱，但是这样来回耽误用户充电，会影响用户体验和个人的收
益情况，所以建议前期先多了解产品找靠谱的厂家合作。

后期运营 

智能充电桩依托于互联网，所有设备终端都与互联网连接，仅需一部手机即可随时掌握全部信息，包括
每日收益、充车情况等信息，适合规模化运营，节约大量人工运营成本。

从以上我们可以看出，电瓶车充电桩的确是一个投资小、回本快的小项目。做这个项目重要的就是找好
靠谱的厂家和适合投放设备的场地，任何投资都有风险，一定要谨慎！

充电桩厂家，充电桩兴科电子凭借全套软硬件支持和云服务能力，让非用户也能率、低成本的实施本地
化运营，极大的促进了充电行业的发展。兴科电子已成功运作“科科充电”“科科魔方”两大云端充电
服务品牌，实现了兴科电子向兴科物联的飞跃。现公司业务已覆盖30省，190市，现有电动车充电端口10
00000+，覆盖小区150000+，累计安全充电次数超3亿次，单日订单350000+，平台用户超过500万，市场占
有率高，自产自销，以质量取胜，种类齐全 

产品特点： 



1、安装方便 

2、组网方便  

3、增加温感检测和全身防雨充电桩功能（IP54) 

4、软、硬 件自助开发 

5、可对接公众号 

6、保险充电桩2000万保驾护航 

了解详情请电话或者私信了解 
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