
南通美容院养生馆新店拓客老店做业绩团队电话

产品名称 南通美容院养生馆新店拓客老店做业绩团队电话

公司名称 河南易地推市场营销策划有限公司

价格 100.00/件

规格参数

公司地址 河南省郑州市金水区东明路187号C座6层608-B14
号

联系电话 19937869661 19937869661

产品详情

美容连锁迅猛发展，许多美容连锁的商家面临着开不开新店的难题，开面临着纳客的难题，不开面临着
竞争对手争夺市场，可是想开美容院，开店选址很关键，那么美容店的选址的忌讳有哪些呢？

如果三四线城市的美容院开店选址按照一线二线城市的开店选址标准来选择美容院的店址，这个本身有
借鉴的可能，可是你的市场不是一线城市。

因此，小编总结了美容店的选址的忌讳的几个小总结：01、店面周围有银行

店铺周围有银行，说明这个区域有很大的现金流。银行越多，现金流就越多。银行是现金流的分配中心
。虽然有些地方很破旧，但不代表身边没钱。02、店面3公里之内要有4个以上成熟的社区社区有4个以上
，而且必须是成熟的社区，这样你更容易拓客客户。拓客客户并不难，因为周围没有社区。成熟小区有
两个标准：一是入住率高，达到90%以上；第二，配套设施完善。03、店面门前要有停车位

在店门口停车是重要的。没有停车位，你店里的物品和服务再好也没用。现在的人越来越懒，没有车位
很难做好。

易地推美业拓客公司是一家从事美容行业管理咨询、教育培训、营销策划、托管经营、拓客活动策划、
拓客外包等一体化的美业管理咨询公司。

04、要能做明显的招牌或门脸目前三线城市的户外广告空间一年10万元左右。好的店门可以起到户外广
告空间的作用，不要省小钱，门头能做大而不做大，看看门周围的标志。在中国，有关系一切都很容易
。05、你的邻居你的邻居决定你的位置。周围的邻居应该可以在美容院互相帮助。人群有叠加好。如果
美容院设在五金店周边，估计生意也不会好到哪里去。
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