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产品详情

 

随着移动互联网的发展，视频已经成为人们生活娱乐的重要组成部分。微信视频号作为微信平台下一个
重要的内容创作和传播工具，正在受到越来越多商家的关注和喜爱。那么，如何开通微信视频号呢？接
下来，就让我们一起来了解一下微信视频号的入驻流程和注意事项，以及视频号小店的开店步骤。

一、微信视频号入驻流程和注意事项

1. 入驻流程

开通微信视频号的入驻流程相对简单，您只需要按照以下几个步骤进行操作即可：

(1) 登录微信公众平台。

(2) 进入“管理工具”-“视频号”页面。

(3) 点击“入驻”按钮，填写相关信息并进行提交。

(4) 等待微信审核，审核通过后即可正式入驻。

2. 注意事项

在开通微信视频号时，需要注意以下几点：

(1) 确保所申请的内容符合国家相关法律法规。



(2) 提供真实有效的申请信息，不得提供虚假资料。

(3) 遵守微信平台的相关使用规范，不得发布违规内容。

(4) 遵守微信公众平台的账号管理规定，保证内容的质量和可信度。

二、视频号小店开店步骤

随着微信视频号的发展，微信也推出了视频号小店功能，使商家可以在视频内容中直接展示和售卖商品
。视频号小店的开店步骤如下：

1. 进入微信公众平台，点击“管理工具”-“创作中心”。

2. 选择您想要开通小店的视频号，点击“小店”按钮。

3. 填写店铺信息，包括店铺名称、主营商品、店铺简介等。

4. 配置商品货架，上传商品图片、名称、价格等信息。

5. 设置店铺运费、售后服务等参数。

6. 审核提交后，等待微信平台审核通过即可开始经营。

三、关于海口忭导文化传媒有限公司

海口忭导文化传媒有限公司是一家从事视频号入驻和运营服务的公司，致力于为商家提供优质的服务和
全方位的支持。我们拥有的团队和丰富的经验，能够帮助您顺利开通微信视频号，并帮助您在视频号平
台上获得更多的曝光和粉丝。我们的服务包括包税/不包税、面议的价格、全程一对一的服务、视频号入
驻的项目，完成周期一般在7天左右。选择海口忭导，您将得到、高效和贴心的服务。

四、知识插入和问答

1. 知识插入

在视频号入驻过程中，您可能会遇到一些问题，以下是一些常见的问题及其解答：

(1) 什么是微信视频号？

微信视频号是微信公众平台下的一个内容创作和传播工具，用户可以通过视频的方式分享自己的生活、
经验和知识。

(2) 如何增加视频号的曝光量？

要增加视频号的曝光量，可以通过发布高质量的内容、加强与观众的互动、合理利用标签等方式来提升
。

(3) 如何经营视频号小店？

经营视频号小店需要关注商品的选择和宣传、提供良好的售后服务、与粉丝建立良好的互动关系等。



2. 问答

以下是一些关于视频号入驻的常见问题及其解答：

(1) 视频号入驻需要满足哪些条件？

开通视频号需要满足微信公众平台的相关规定，并提供真实有效的申请信息。

(2) 我的视频号申请被拒绝了，怎么办？

如果申请被拒绝，您可以查看拒绝原因并对照微信平台的规定进行修改，然后重新提交申请。

(3) 视频号小店如何进行商品管理？

视频号小店的商品管理可以通过微信公众平台的创作中心进行操作，包括上传商品图片、设置商品参数
、管理库存等。

总结起来，微信视频号的开通对商家来说是一个良好的推广和销售渠道。通过了解视频号的入驻流程和
注意事项，以及视频号小店的开店步骤，您可以更好地利用微信视频号进行内容创作和商品销售。如果
您需要视频号入驻的相关服务和支持，不妨选择海口忭导文化传媒有限公司，我们将竭诚为您服务。

（以上内容由海口忭导文化传媒有限公司提供）

视频号带货应该怎么做。

步：选品

这是一个很博大的话题了。我们认为，当下的视频号纯靠免费流很难获得大规模的流量，还是需要叠加
付费。而需要叠加付费，那么在选品上，不建议大家选一些价格过低，毛利过低的产品。我们认为是平
均客单价100元及以上，毛利率50%及以上。

当然，在具体选品过程中，有些团队可以考虑长期主义，要兼顾到复购率，沉淀微信这些因素。但是对
于有些小团队来说，我认为考虑赚钱**行。直接参考视频号有卖得好的同行，是简单直接的路径。不过
这里也要兼顾一下产品品质问题，看看该类产品的店铺评分，如果分数过低，后期无法投流，也不太建
议。

第二步：账号打标

对的，我们现在基本上可以明确，视频号是有标签这个说法的。案例是，如果纯新号直播，连微信好友
都没有的，起号还是会比较艰难。用老号来直播，但如果是播新品，新品只要和老号类目不一致，起来
的**很艰难很艰难，和同行交流也是如此。所以基本可以判断，这些老号的标签是不的。

所以，视频号带货的步是给账号打标。这个打标，你可以通过发相关类的视频涨粉，也可以通过直播涨
粉，也可以通过对短视频和直播间的付费加速涨粉的动作。

多少算打标成功？我们认为粉丝越多越好，不过初期至少先完成一两千的粉丝沉淀，这可以让你的账号
在开播的时候，至少能获得几百相对的场观推荐，基于这个基础你才能够去判断你的人货场是否过关。

第三步：筛选主播



这是整个模式，难的一步。

你选品如果是对标视频号同行选的，那么人货场的复制，其实在货和场的复制上是比较简单的，你需要
复制任何场景的直播间，你不会都可以找助教咨询。这里面，其实难复制的是“人”。)

当你们完成账号打标以后，你要沉下心来筛选主播了。一定是这个主播，自然流都能买个几百一两千块
钱，这个主播才算及格，如果这一步都做不到，你不要去研究什么投流黑科技之类的了，投流也是浪费
资金，除了亏人力，还要亏付费。

第四步：付费放大

现阶段的视频号，不是单纯依赖算法推动的，社交裂变逻辑大于算法逻辑。虽然会基于算法去分配公域
流量，但是更多的流量权重还是要依赖于给你的转发裂变，你们可以自己去看一看，那些爆火的视频，
他的转发一定不会比点赞少。从这一点来说，视频号和公众号很像。
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