
深圳寄东南亚电商小包

产品名称 深圳寄东南亚电商小包

公司名称 森鸿国际物流（深圳）有限公司

价格 30.00/千克

规格参数 东南亚物流:东南亚电商物流
东南亚快递:东南亚电商快递
东南亚电商:东南亚跨境电商

公司地址 广州市白云区棠景街机场路585号807-808自编110
7（注册地址）

联系电话  13798916595

产品详情

森鸿电子商务物流公司始创于2005年，专营店印度电商快递、中国台湾电子商务物流、中国香港电商小
包、仓库及货运物流，企业主要分布在深圳市及印度、台湾省等，世界各地都有长期性相互配合之地区
代理服务客户给予健全且迅速之服务项目。

越南专线.印尼电商专线运输、越南专线运输.越南专线运输,台湾专线等物流服务以户对户(DOOR TO
DOOR SERVICE)的方式解决顾客在搬运里的一切要求。

大家希望可以跟客户变成长期性且极为重要的战略伙伴关系无论在香港/中国香港/内地/欧美国家/越南地
区/越南/越南甚至是在其他国家，给予健全且快速地服务项目，并协助各公司降低物流成本并进行全球
产业链，森鸿货运物流无疑是大伙儿理想的挑选。

阿里巴巴在供应链层面持续加大资本资金投入，毫无疑问能在一段时间内推动电子商务的高速发展，但
一个事实就是，在中国，阿里巴巴的物流配送系统依然破绽百出，其依赖于菜鸟物流的物流管理系统来
达到产品运输，但小白是一个第三方物流配制服务平台，所以在运输上还是在从第三方物流公司去承担
，仅是合理布局农村地区地域就已经开始承受了高投入压力，现如今小白还在国外造了二十多个海外仓
储，那时候伴随着市场供求关系的扩张，阿里巴巴在供应链层面能不能取得进步依然尚未可知。

更何况比照中国，东南亚地区的大环境显而易见繁杂很多，它并不是统一大销售市场，马来西亚、印度
、泰国的、越南地区、新加坡、泰国等各个国家都是不同的信念特点，有着不同的现行政策限定，城市
规划建设也迥然不同。资料显示马来西亚网络兴起程度较高，人均收入GDP高，但人口数量过少不如600
万；印尼人口约2.6亿，为东南亚地区多，挪动网络兴起增长速度也很高，但地理分布太分散化（千岛之
国），交通运输成本过高；而马来西亚人口乃至不上3200万，差别可见一斑。

与此同时一些区域的宗教文化对社会经济发展也出现了一定限制，比如泰国、印度一些国家现阶段基础
建设仍十分落伍，税收秩序错乱，加上其海岛诸多，交通不方便，比较落后物流基础设施可能就限制了
物流行业发展趋势。据了解印度当地商品送至爪哇岛以外地区，需要投入10天左右的时间也，可以看到



破译货运物流难点并不是一朝一夕的事，加上其他大佬和许多创业人挤压成型销售市场，阿里巴巴需要
在东南亚建立一个新商业传奇看起来还需要走很远的路。

京东商城：成就少量，还需探索

在中国，阿里和京东的行业交锋已不是什么新鲜事儿，新开没有多久云溪交流会入手云乃至怼了一下京
东的12万员工人数，现在电商业竞争火烤到东南亚地区，当然自然少不了京东的身影。早就在二年前，
京东商城就建立了京东印尼站，相比阿里入场还提早一年，那时候其通常采用类似国内B2C方式运作。

可是一年多过去，京东的成就相较阿里巴巴好像还慢了一丝，在今年的五月，京东商城也瞄上了Tokope
dia，但以后投入的“竞投”上反被阿里抢走了个先，然后因为对当地消费观念认知能力有误又发生了被
马来西亚相关部门规定禁卖苹果手机的事情，京东的出海之路看起来艰辛很多。

但是在供应链层面，京东商城并不是缺点，此次项目投资Tokopedia失败之后，京东商城把重心点转移到
了物流战略**，达到与东南亚地区**独角兽企业SEA集团旗下的电子商务平台Shopee协作。据了解现在的
京东配送互联网早已覆盖全部爪哇岛，今年底将拓展至苏门答腊岛，而这两个海岛涵盖了印度的大多数
人口数量，印度的廉价的劳动力也为电商产生全新升级突破口。

新资料显示京东商城在印度的职工增加了三倍做到400人，其如今在印度有四个库房，按计划，今年底可
能新建三个，做到七个，京东商城表明不久的将来好多个月的规划是把库房入驻印度每一个重点城市。

值得一提的是，苏宁易购虽市场前景稳步发展，但印度固有工作方式都将给京东商城带来一定的忧虑。
在我国，京东商城完成了没有人运输和机器人分拣方式，但是这种优点要应用到现阶段的印度却不太可
能，印度人力成本低，而物流成本却非常高，更何况东南亚国家的消费者更喜欢线下推广现金结算，一
手交货一手交钱，这在一定程度上严重影响电商行业的交易额，想要改变行业现状还要一定时间，而京
东商城在中国经过多年的发展的自营物流系统软件只实行派送已造成服务项目比较严重产能过剩，将来
京东商城若想突破还需要多次下工夫。

除了以上2个大佬外，腾讯官方与百度这几家国内电商平台市场“败将”显而易见在供应链层面不经意争
夺，他们没有在电商行业正脸应战，但是却根据投资拓展线上业务收种东南亚地区庞大客户平台**。
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