
*近亚马逊代运营风又开始刮起来！老板们,代运营需谨慎！

产品名称 *近亚马逊代运营风又开始刮起来！老板们,代运
营需谨慎！

公司名称 杭州臻广科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 杭州市钱塘新区4号大街

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情
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揭 秘 代 运 营 的 套 路

套路一

平台销售额截图都靠P或者用代码改，只给你看销售额，不给你利润率
。



我们经常在朋友圈或者卖家群里看到某某公司的亚马逊店铺大卖了，上
千订单，就卖出了几万美金的销售额。

但是，这些数据的真假性很值得怀疑，光鲜夺目的数据背后，是做站外
亏本销售的订单还是全靠P的呢？我们无从知道。如果是真的订单，利
润率有多少呢？

套路二

低价的亚马逊代运营服务费吸引你入局，然后一步一步再增加其他费用
。

通常前期以3万元/年的代运营服务费来吸引顾客，亚马逊行内人士都知
道，我们深圳运营一年经验6-7K底薪，两年8-9k底薪，三年以上运营大
部分都是10k的底薪，而我们上款产品，需要经历亚马逊选品、物流、
设计、运营等多个环节，一般前期的准备工作就需要2-3个月。而且在
工作量大的前期，还需要你不同的工作技能。真正有实力的运营会去接
这个项目吗？

套路三利用顾客不懂运营，前期大量亏本冲排名，催促顾客缴纳余下尾款。

前期会给卖家看店铺大量订单，不算利润给卖家，等排名冲上去，会以
工厂供货不上为理由推脱责任。

对于代运营，不要把他想得多厉害，不管是亚马逊代运营还是自运营，
都是“28”概率。

想在亚马逊上能赚钱，要根据亚马逊的变动，学习新的打法。没有一个
公司一直都是同个套路做亚马逊的，根据亚马逊的形式，公司打发展进
行转型。创业都是九死一生的。
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