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产品详情

房地产行业**怎样玩？怎样拍才会火？由于近几年爆发疫情的原因，各地产开发商和中介的生意每况愈
下，很多房地产经纪人都在吐槽“为什么我就卖不出去房子，明明都有用心打电话了，一点成效也没有
”。

原因很简单，因为他在“守株待兔”，没有用正确有效的方法去拓客。说句话糙理不糙的话，置业顾问
卖不出去房子大不了换一份工作，开发商卖不出去就得破产了。

房销人想要将房子卖出去，首先要知道：你的客户是谁？在哪里？怎么将信息传达给他们，再利用某些
专业方法技巧将客户吸引过来？

那么，客户在哪里呢？

其实很简单，那就是——短视频。尤其是现在日活用户高达5亿的情况下，短视频成为了房地产破圈的突
破口。那么房地产行业该如何做短视频呢？

让我们通过**作为案例，来详细说说：

以下内容，文中都能找到答案：

一.房地产行业真的适合在**推广、获客？

二.房地产行业的**账号包装

01 头像



真人头像更**、职业化，或者直接用企业头像、品牌logo等

02.昵称

账号名不要太长，尽可能的其中包含行业关键词，以便**实时搜索排名，便于快速掌握适合自己是风格
的内容，展现形式多为：真名、名字+行业关键词、名字+地区+行业关键词、名字+技能

03.个性签名

这直接展示你是做什么的，也是增强账号人设形象的窗口，所以要价值最大化的介绍账号和站外引流。

04.背景

三.房地产**号打造爆款视频的5种呈现形式及建议

5种爆款形式

01 房产知识讲解类

02 讲故事类

03 vlog探店类

04 热点段子类

05 创意剧场类

2.建议内容与落地方案

01

房地产行业

真的适合在**推广、获客？

为了更直观、全面的了解房地产行业在**的营销情况，我们在B客源搜索发现目前全国做地产行业的企业
有20多万，但**上单搜索“房”只有300多黄V账号，也就是说平均每1000家企业只有1家在**做线上获客
。在大家都还没清楚**线上获客价值的时候，就已经有先行一步的房销人尝到甜头，据不完全统计：

其中有**仅3w的账号一场**活动就销售了23套，净赚120万

还有11w**的账号靠**视频，房源成交50套+，由此可见，目前房地产**线上营销还是一片蓝海。

尤其是近两年，年轻人已经成为主力购房群体，也就是房企的核心客户，而**的主要年龄人群正好与之
高度重合，所以，**就是地产营销的黄金**阵地。房地产是一个区域性很强的行业，越晚进入只会错过
更多**红利，时不待人，我建议你从现在就开始做。
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房地产

行业的**账号包装

01 头像

真人头像更**、职业化，或者直接用企业头像、品牌logo等

02.昵称

03.个性签名

这直接展示你是做什么的，也是增强账号人设形象的窗口，所以要价值最大化的介绍账号和站外引流。

04.背景

选用与整体打造账号有所关联的图片，设置引导咨询、引导关注、增加**、强调价值，但切记要与账号
内容的调性一致、与行业相关，合适的背景会对账号发布检索时排名效果有显著**

一个包装到位的账号，对于引导关注、树立品牌形象至关重要，而好的账号包装离不开行业关键词，你
只有了解这些关键词才能快速了解这个行业。

03

房地产

**号打造爆款视频

5种呈现方式及建议

1.如何打造爆款视频，说到底还是要靠内容。

01 房产知识讲解类

此类视频最常见的就是分享房地产经济类的干货知识、避坑宝典，还有房地产息息相关的政策分享及见
解等。

【拍摄方式】：真人口播或房屋展示

【制作难度】：2颗星

不易火，但是只要鸡汤文案够有共鸣与反差，好的单个视频*粉快

02 讲故事类

买卖房产发生的趣事、大无语事件等，通过分享这些事从侧面带出买卖房屋的实用常识。

【拍摄方式】：真人口播最好

【制作难度】：3颗星



只要故事够吸引人，好的单个视频易火且**稳定

03 vlog探店类

要实地看望优质好宅，通过实地探房进行专业的讲解，对抢手楼盘进行测评，并发布一些买房建议

【拍摄方式】：真人出镜+房屋展示或纯房屋展示

【制作难度】：3颗星

易拍摄，文案难度不大，好的单个视频易火，*粉快

04 热点段子类

紧跟热点事件，包括但不限于最新的楼市资讯，地产要闻等，站在购房者的视点剖析事件，发表自己的
观点与建议

【拍摄方式】：紧跟热点话题+适应镜头的演员+对各地产咨询相对了解并有自己独到的见解的文案

【制作难度】：4颗星

热点本身就自带**，配合创意文案，易火，持续输出，利于打造个人IP，但*粉不稳定

05 创意剧场类

把买卖房子的相关事件或资讯拍成创意小短剧

【拍摄方式】：一定的编导功底+摄影剪辑技巧+适应镜头的演员，适合有技术、有创意的团队

【制作难度】：5颗星

需要考虑成本、制作团队的问题，但视频易爆易*粉，但变现难度相对较高

以上这5种总结的房地产账号爆款视频类型，大家可以根据自身情况制作视频！

总结起来爆款视频

制作逻辑无非就3点

①有用②有趣③真实
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