
激起顾客创业思维锁定顾客！链动2+1快速裂变奖励招商模式！

产品名称 激起顾客创业思维锁定顾客！链动2+1快速裂变
奖励招商模式！

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

消费者非常关注购物体验，传统类便宜的东西、性价比比较高的东西，已经不能引流他们的购物兴趣，
他们更关注在购物过程中带来愉悦和惊喜。网络购物成为天然必需的趋势，百分之九十以上的用户都在
网上，整天都在跟手机打交道，跟其他朋友交流。

在这样的情况下，线上的门店，尤其是线下的实体店，数字门店一定是未来的方向，也就是说门店要数
字化，要体验化。在消费的同时用一定方式去锁定顾客，下面给大家介绍一个可快速裂变，锁定顾客的
模式，链动2+1奖励招商。

链动2+1是一个非常有意思的模式，平台可将产品成本与市价售价之间的利润差价，让利给顾客来参与分
配，通过产品让利激活顾客创业的欲望，在利润分配的过程中把产品卖出去。

链动2+1的逻辑非常简单容易理解，模式中共有两个身份，代理与老板，通过平台设置的条件来完成升级
，非常适合单品，爆品，礼包来做引流，假设就以客户所售价健康品499元为例。

用户需要购买链动专区499健康产品，升级成为平台的第一个身份“代理”，这是假设用户推荐其朋友购
买了499健康产品后，用户可获得推荐奖励100。

代理再推荐一位朋友购买499，继续获得推荐奖励100，同时满足平台的身份条件“老板”。成为老板后
，每直推一位用户消费499，可获得直推奖励100+团队见点奖200，当直推与团队下跟自身有链接关系的
用户，也成为“老板”身份时，自身可以获得他们推荐收益分成的10%，也称为平级奖励。



“老板”身份所设定的两个机制：

一、走人留人机制：成为“老板”身份，跳出之前团队时，需为上级老板留下两个种子用户，继续为上
级打造团队。

二、帮扶冻结、解冻机制：针对成为老板身份的人设置的条件，若出现留下的种子用户未能完成平台设
置的条件，则冻结这位跳出“老板”身份，所获团队收益的20%，完成条件即可解冻收益。

为什么链动2+1模式会这么火？它有什么优势？

一、整个模式只有两个等级身份，两次分佣，不涉及三层。

二、商城早期*需要的是流量持续增长，链动模式非常适合平台早期所需的数据流量加速。

三、用户在平台可以快速获得显著的盈利，用户的主动性也能得到较大的激发，模式非常灵活简易。

四、合理合法规模，模式归属于二级分销，方式全透明规划。

因此链动模式可以在如今市场激烈竞争的移动电商市场获得一席之地。

如需了解模式详情或*新模式功能介绍，可私信沟通交流。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

