
一次裂变会员近6000！真正的拼团新玩法玩起流量和销量这么厉害！

产品名称 一次裂变会员近6000！真正的拼团新玩法玩起流
量和销量这么厉害！

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

还在纠结如何在传统老套的拼团活动中玩出新意，达到快速裂变增粉的目的？今天给大家介绍一个新神
器——抽奖+拼团，可以轻松帮助商家完成一次低成本的营销活动！官方小白酒商城在云店结合商城抽
奖的帮助下，成功裂变近6000名用户。现在来看看这个神器怎么玩吧~

拼团亮点整装来袭，不再担心裂变

针对传统拼购活动的弱点，抽奖拼团模式开辟了新的裂变玩法:吸收经典拼团功能，促进用户裂变；结合
抽奖模式，吸引用户积极参与。现在我们就以商家A为例来分析一下这款神器的四大亮点吧~

亮点一。拼团+抽奖，降低商家成本的投入，提高用户参与度。

在活动结束前，用户可以无限制发起拼团，而商家只需要承担一个活动商品的成本，就可以实现高用户
裂变。并且相比之前的拼团活动，用户可能不用付出任何成本就能获得产品；相比抽奖，中奖几率更高
，可以大大提高用户的参与度。

亮点二。无限制开放拼团，用户裂变翻一倍

在抽奖拼团活动环节中，用户只能参与一次，但可以无限开团成为团长。这样用户为了提高胜率会自发
进行主动传播分享。他们持有的群体越多，商家拉新的效果就越好。

亮点三。双重奖励设置，提高进店转化



某商家将一等奖设为原价158元的商品，二等奖设为30元30张无门槛优惠券。以一等奖吸引对店铺产品感
兴趣的用户进入参团，实现精准获客；利用二等奖优惠券刺激用户进店消费，提高新客户订单转化率。

亮点四。操作简单，更容易裂变。

商家1分钟即可完成活动配置；用户只需要简单的四个步骤就可以完成组拼团+分享的动作，有效降低商
家和用户的操作成本，实现轻松裂变。

小白酒官方商城经验分享

小白酒，中国古代四大名酒之一，主要从事酿酒。目前主要针对中高端中年男性群体，提供日常和商务
宴请等场景销售需求。

小酒官方商城利用云店加商城抽奖插件，一次性成功裂变近6000。该负责人表示，抽奖是一种比较新颖
的功能性游戏，通过拼团的方式向人群传播，利用人群的侥幸心理设置抽奖，而拼团和抽奖的结合在拉
新意上是一个很好的功能。

四大经验分享

奖品设置:建议使用大众认可的品牌商品作为奖品。小白酒官方商城以国窖老酒作为奖品。一方面是小白
酒系列酒的形象产品，也是卖场的中高端产品。另一方面，其在商店的主要销量和搜索次数较多，可以
有效调动用户的参与度和积极性。该负责人表示，抽奖产品的价值越高，参与的人就越多，主要是因为
奖金对参与抽奖的吸引力更大，中奖的幸运心理也更大。

推广优化:参与人数*多的时间段是晚上6点到9点。你可以利用这段时间推广活动，有利于群体。对于推广
渠道，除了在公众号、小程序页面推广外，还可以利用公众号推文和员工的朋友圈进行推广。

名单公示:商家可以在活动页面添加中奖名单公示。第一次活动结束后，官方小白酒商城在页面上公布了
所有中奖用户名单，使得之后几期的参与人数明显增加。

活动承接:除了以上，还要加强对新用户的管理，刺激他们更多的在商城消费。小酒官方商城利用优惠券
承接新客户，以及其他多人拼团活动，促进老客户购买量增加，快速提升商城销量。

你的火爆 就是我们存在的意义，做营销，就找专业的开发团队；
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如果你也想做一套适合自己的模式商城系统，或者想了解相关的一些知识，可以私信我
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