
一个好的商业模式，一个好的供给思维，能够让团队自然裂变

产品名称 一个好的商业模式，一个好的供给思维，能够让
团队自然裂变

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

如何能达到快速的裂变，以乘法的形式倍增团队？第一点就是商业模
式！一个好的企业，一个良性的业态，一个被很多人所青睐的平台，
那一定会有一个非常好的商业模式！

在商业模式设计的过程中，就已经能达到快速裂变的一个方式。那一
个好的商业模式，首先就是利他思维。如果一个商业模式，不存在利
他思维，这个商业模式是走不长远的。如果一个商业模式存在损害别
人的利益，那么这个商业模式也是走不长远的。

利他思维，是一个平台能否走的长远，能否站得住，能否走下去的一
个核心竞争力。

这个平台对供应商是否合理，能否帮助供应商解决痛点，是否能给供



应商带来利润。

这个平台是否能给所有的会员，以及经营会员带动收入，不管是省钱
还是赚钱。

这个平台是否能给自己的内部员工，一个好的经营环境，好的福利待
遇，以及长久的发展方向。

这个平台是否能给当地政府产生税收，解决当地劳动力，树立品牌。

只有做一个利他的商业模式，才能走长远。如果这里有痛点，有伤害
，这个商业模式必将失败。

参与感

商业模式的第二个重要因素，参与感。是今天你做的这个商业模式。
你的会员，是否对你的商业模式有参与感？你的供应商是否有参与感
？你的员工是否有参与感？

供应商参与感

所有做社区团购，还是做平台的公司，都在梦想着自己能拿到一个非
常有优势，稳定，价格超低的商品，并且获得供应链公司的支持。

所有的工厂，供应链公司的生产成本都是一样的，然后大家都有费用



，都有加价率。那凭什么你能拿到的价格比别人低，又不影响商品的
品质，并且还给你销售。有很多人都想不明白这个问题，所以这个还
要结合利他思维，考虑供应商的需求点。

其实做一个供应商和供应链公司，非常简单的直接，就是要么你给我
出货，要么你让我赚钱，就这么简单。你给我出货，是解决我的库存
压力问题；让我赚钱，你是给我解决问题，就这么现实。今天你能给
我卖很多货的时候，你就是爷；明天你给我卖不出去货的时候，你就
是狗屁。

那么产生这种情况，到底是什么原因引起的？

商业模式出了问题

我们来分析一下当今的电商，有开放性的平台，也有严选的平台。目
前大家所能见到的有社交新零售类的平台，大部分是以严选为标准。

所有平台创始人会告诉自己的会员，今天所有的商品我家吃过，我家
用过，我们都尝试过，是好东西，所以你们赶紧去下单。那么一个商
城，几万个商品，你真的需要一个一个去试吗？你能试的过来吗？就
算你能吃得过来，会不会错过一个产品的流量周期？

那么这都是严选类平台存在的一些自身的痛点！ ！ ！

如果你不知道什么样的商业模式适合你，想做一套适合自己的模式商
城系统，或者想了解相关的一些知识，可以私信我
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