
多多短视频代运营 整店托管代运营外包

产品名称 多多短视频代运营 整店托管代运营外包

公司名称 杭州臻广科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 杭州市钱塘新区4号大街

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

越来越多的短视频+电商的营销模式创造出惊为天人的带货实例，比如某美妆博主，通过每天定期上传
关于化妆的短视频，由于视频既有趣又实用，在短时间内拥有了百万**，后续经她推荐的商品都瞬间抢
购一空！这惊人的带货号召力你也想拥有吗？

商家视频可不是随便发发就行的！本期课程将带你上车，详细讲解如何做好商家短视频

划重点：

1， 做好用户人群分析，了解需求

2， 视频内容的选题策划是重中之重

3， 根据脚本拍摄，素材剪辑要出彩

4， 上传后，做好分享引流宣传

5， 监控数据，总结经验

 

一，做好前期用户调研

在拼多多平台上做视频，其内容一定要契合平台用户的需求和兴趣所向，比如我们平台的用户，从性别
上，女性比男性占比多，一部分原因在于女性用户对于****的物品更敏感，另一部分原因是女性用户会
更多地负责家庭购物，购物需求更旺盛。所以视频内容上可以侧重于家居生活用品，或女性喜爱的美妆
等。当然这只是其中一个数据的分析，商家们可以全面了解下平台调性与用户特点，再来确定视频内容
的大方向。



 

二，视频内容策划

视频的内容是十分关键的，要提前做好规划，每一个镜头都不能浪费。商家视频*长只有一分钟，到底要
拍什么才能把想传达的意思表达清楚呢？这应该是让商家*头疼的问题了

首先根据用户需求分析确定好视频内容的大方向后，第一步要从大方向中找到细分领域，想好具体拍什
么？

商家可以先从自己卖的商品出发，比如食品类，可以拍生产制作的视频，或者从突出产品的卖点的角度
来拍视频；当然视频内容也可以不用和自己的卖的商品有强关联，可以先跳脱出来想想自己擅长什么或
者了解什么领域。比如擅长烘焙就做甜点相关的，擅长穿搭就做服饰相关的，或者分享有趣的日常生活
，但是要注意内容不能空洞，要有亮点，让观看者看了你的视频后有所得，要么是获取了一个小知识，
要么是获取了快乐等等。

第二步，选定一个主题，比如做千层蛋糕，要细化到每个步骤，具体怎么展现，需要突出什么重点。可
以先写个脚本，方便拍摄。

另外建议大家视频内容上不要一昧的营销导向，如果是纯产品植入式的广告可能会导致**的流失，还是
先以打造账号人设的方式，以人设塑造的形象来圈粉，只要培养好与**之前的关系，后续的卖货变现也
是水到渠成的事情。

三，拍摄技巧

内容规划好，有了脚本之后就开始拍摄，商家们不要过多担心自己没有专业技能无法拍出**的视频，只
要记住以下几大要素即可

①    背景

拍摄的背景要整洁，镜头内的场景需要根据视频的内容进行摆设，尽可能营造其所需要表达的氛围。②
    光源

拍摄时光线要充足，建议使用补光灯，注意不要使用会闪烁的光源。

③    镜头

注意运用近景，远景，特写等景别，可以使故事情节的叙述、人物感情的表达等更具有表现力，从而增
强视频的感染力。

④    剪辑

好的素材如果剪的不好也是功亏一篑，所以要注意各个素材的衔接，把握整个视频的节奏，可配上恰当
的背景音乐和滤镜加强效果。

这里给商家们布置一个任务：坚持每天花一个小时看不同平台的短视频，把自己觉得**的或点击量高的
视频反复看，并把自己觉得拍的好的点记录下来，再通过不断的实践，慢慢积累**视频的制作水平。



四，分享宣传商家视频

商家视频目前在平台露出的资源位是店铺首页和关注页，另外商家也可以多方宣传，扩大传播力度。比
如：

①    增加店铺关注量

通过直播**，发放店铺关注券等增加店铺的**量。

②    保持定期上传视频的频率

保持定期上新，既可以不断磨练拍视频的技巧，又可以让**养成定期观看视频的习惯。

③    利用私域**

把商家视频分享到自己的社交账号，比如微博，朋友圈等等

 

五，监控数据，总结经验

在上传视频后，商家可以在商家版App-多多直播中看到每个视频的播放量情况，（如下图所示），商家
可以结合视频的分享渠道以及所做的运营策略来分析用户对什么样的内容更加感兴趣，以及什么分享渠
道对视频的传播有积极影响，以便于后续调整。

做好商家视频就五步，想要拥有惊人的带货号召力
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