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分销系统为什么这么火

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

微商从参差不齐的乱象到如今的越来越规范，有人说微商其实就是传销，有人说微商是分销，其实微商

只是微商，并没有那么复杂。我们来总结一下微商常见的六大营销模式。

一、微商代理模式常见的微商都是以代理制企业营销，往往在各个地区设置代理或者独家代理，通过这

些代理商发展线下分销商和零售团队。代理模式可以最大化的节省团队培养成本，抢占市场份额。

二、微商直营模式指的是自己就是厂家，通过现有的团队在朋友圈或者其他自媒体平台，用制定好的营

销模式去开拓和裂变市场，不需要中间代理商，完全通过自己设置佣金奖励去激励市场，发展自己的营

销团队。



三、微商o2o模式通过线下的资源在线上裂变市场，把线下的渠道合伙人引入到线上，在线上覆盖老客户

群体，这种模式的威力是十分强大的，有资源可以事半功倍。

四、微商分销模式二级分销是法律法规界定的范围，通过一级佣金和二级佣金去激励人们去直推和见推

。微商行业发展了这么多年，完全的分销一般效果不佳，都会用团队讲，激励大家去做分销，是目前非

常常见的一种模式。

五、微商媒体推广模式在一些常见的网络媒体平台上发布软文或者付费推广，通过烧钱方式去吸引客户

，发展代理商和客户。

六、微商辅助电商模式通过推广主流电商平台链接产生新的交易订单，获取佣金的一种方式，简单易懂

，平稳可靠，只需要利用自己的人脉资源推广平台产生交易，就可以获得高额回报。

接下来跟大家分享一套适用于微商转型的代理分销模式----链动2+1模式。

一、链动2+1模式系统详情有哪些呢？

1. 晋升机制



会员层级：代理、老板

代理：直接购物专区大礼包，获得该身份

老板：直接推荐2个“代理”，获得该身份

2.制度

1. 换位制度：这也是在第四点，如果实在那两个小伙伴没有完成那样的条件那么我们就可以开始换位置

，都换两个活跃的，已经成为经销商，并且拥有十单收益的小伙伴，到经销商a开始推荐的那两个位置

2. 帮扶制度：平台会冻结经销商a总收益的20%，除非达到条件方可解冻，条件为（在经销商a开始推荐的

那两个小伙伴，那两个小伙伴也成为了经销商，并且拥有十单的收益）

对于这种情况我们的帮扶制度就能用到上了，帮扶制度就是为了防止有人推荐僵尸号作为副作用市场。

二、奖励模式



1、直推奖：顾名思义就是直接推荐一个代理/会员，会员消费获得的直接分佣奖励。（比如a代理推荐b

粉 丝，b粉 丝去下单，a代理就可以获得直推奖励）。

2、见单奖：顾明释义就是推荐一个代理/会员，会员消费获得的见单奖励。（比如a老板推荐b代理，b代

理推荐c粉 丝，c粉 丝去下单，a老板就可以获得见单奖励）。

3、平级奖：就是会员老板与老板之间，两者身份一致的时候，平台额外补贴给上一级老板的奖励。（比

如a老板推荐b老板，b老板推荐c代理，c去下单，b拿见单奖，a老板跟b老板是一样老板等级，a老板可获

得平级奖）。

4、帮扶奖：完成平台设置的任务（推荐“N”人成为老板，之后才可100%解锁收益，没有达成每次只能

解锁80%收益，剩下20%冻结成基金，完成任务之后才可解锁）

三、模式优势：

1. 标准简易：简单的东西通常存活得更久，链动全部方式只有两个真实身份，只有两个等级的补贴，不

涉及三层。



2. 裂变式速率：做线上商城早期需要的是总流量持续增长，链动这一方式符合实际一个平台早期所必须

的数据流量的增速。

3. 补贴丰富：当客户能在服务平台快速地获得可观的盈利，客户的主动性一下就能被激发的较大，链动

方式在这些方面真是粗鲁简易。

4. 合理合法全透明：合理合法的才可以存活，链动归属于二级分销，合法合规的分销模式，方式彻底全

透明。

5.平台对接第三方支付机构和正规合法的税收团队，正常纳税。正常的商品交易信息，需要正常的物流

发货，每一笔流水都要保障其真实性。更改运营玩法，从传统的现金流玩法，改为消费者购买同等价值

的商品。

从消费者的需求出发，认真研究不同客群的喜点和痛点，观察消费习惯的变化，从为消费者解决问题、

创造更好生活这一出发点，简单实用原则搭建平台及入口，快速汇聚起步阶段的平台流量。
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