
重庆融资租赁金融租赁汽车租赁分期公司注册登记备案

产品名称 重庆融资租赁金融租赁汽车租赁分期公司注册登
记备案

公司名称 深圳星泷商务服务有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 深圳市龙华区

联系电话 18681584221 18681584221

产品详情

我们认为，中国融资租赁业发展的阻碍可以归结为以下因素：

    一、国内融资租赁机构缺乏同融资租赁业务特点相匹配的充沛资金来源。融资租赁公司资金来源
的范围十分狭窄，仅能吸收少量信托、委托存款，且数额有限，并且以短期资金居多。而融资租赁业务
主要用于设备购置、技术改造、高新科技开发转化等项目的资金需要，一般短的需要二、三年，长的要
四、五年，属中长期性质的融资。这一结构性的矛盾严重束缚了融资租赁业的发展。金融租赁公司理论
上的资金来源除股东资本金投入外，还可以向金融机构借款、经中国人民银行批准发行金融债券。但目
前实际情况是我国金融债券的发行受到相当严格的额度控制。从近年来金融债券发行的实际情况看，发
行额度倾斜于国家 开发银行、中国进出口银行等政策性银行，用于扶持重点建设项目，金融租赁公司基
本上没有获得发行债券的机会。向金融机构借款又由于部分金融租赁公司沦为控股股东圈钱的工具使得
商业银行等金融机构对整个金融租赁行业疑虑重重，借款渠道不畅通，金融租赁公司面临资金断流的窘
境。而中外合资金融租赁公司租赁资金依赖于股东的支持，在筹资渠道上 过于狭窄，其资金来源受到外
债管理和股东融资安排的限制，不能根据融资租赁市场的需求情况自主筹措资金。特别是因风险控制不
力出现大面积坏账损失的租赁企业，其股东不愿再给与资金支持。在一定程度上，整个国内融资租赁行
业惨淡经营，不是缺少与融资租赁业务相适应的资金，而是根本因患“坏血症”而严重“缺血”、“失
血”。

    二、融资租赁业同供货厂商的基本上未建立起风险共担、利益共享的紧密合作关系，仍处于单打
独斗阶段。由于融资租赁公司普遍“缺血”，在“现金为王”的经济环境下，非厂商背景的融资租赁公
司在同供货厂商的利益博弈中处于不利地位。而且在开展业务初期，在承租客户来源上也严重依赖于供
货厂商。实力雄厚的供货厂商更倾向于只把非厂商背景的融资租赁公司作为扩大销售的利用工具，而未
将其视为战略合作伙伴；彼此的合作是阶段的、零星的，而不是持续的、大规模的。非厂商背景融资租
赁公司既没有同供货厂商的先天“血缘”关系，又没有能力将供货厂商与自身的利益捆绑在一起，因此
很难在设备回购及翻新等租赁物权退出机制、设备维修检测和零配件供应等风险控制机制、销售返点及
灵活的设备付款方式等利益分配机制上得到供货厂商足够的支持。

    三、融资租赁行业缺乏能有效整合融资租赁公司、设备供应厂商、出资方等租赁产业链的各方优
势，资源互补，化解、转移、锁定风险，通过叠加控制效应，降低项目整体风险的产业链运作机制和融



资租赁整体解决方案。这种现状造成融资租赁公司资金来源不畅、经营风险重重。融资租赁涉及贸易、
金融、保险、担保、公证、运输等多个领域，关系到融资租赁的出资人、出租人、承租人、设备供应厂
商等多方利益。现有的融资租赁运作模式是融资租赁企业独食租赁的利润，也勉为其难地独立运作租赁
的各个环节，大而全的运作不可避免存在自己无力控制的风险，融资租赁公司也只能独自承担可能的风
险自食“苦”果。

    四、“融资租赁”观念缺位和落伍影响着融资租赁市场的拓展。我国相当部分企业经理人对“融
资租赁”一无所知或知之甚少，这一状况甚至在金融从业人员也普遍存在。而且投、融资观念并没有得
到重大的改变。一方面人们不愿意负债投资和消费，另一方面有些企业或个人利用负债经营、消费损害
租赁公司的利益。这也是我国租赁业发展迟缓的一个重要原因。受此影响，融资租赁虽然在中国已经有
二十余年的历史，目前还难于渗透到社会经济生活的方方面面，融资租赁业作为一种独立的融资手段在
国内金融市场所占比例还非常小。2003年，我国通过融资租赁方式投资的固定资产总额虽然已达到22亿
美元，却只占同期国家全部设备投资额的1%，而同期全球近1/3的投资通过这种方式完成。
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