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拼多多网店代运营 

引言：站在风口，猪都能飞；拥抱平台流量的变化趋势，您的品，就能顺势起飞！

包装、节庆、送礼、玩具相关小二，请认准@保合@立夏遇

请带着疑问学习本课程，想想后面的儿童节、中考/高考、毕业季、端午节、七夕节、中秋节要怎么打您
的品！

先来看两个案例！

一个普普通通的蛋糕盒，是怎么能做到日销9000单，成为全站爆款的？

来，接下来我们怀着一颗学习的心复盘一下这个品打爆的历程，请看以下历程分析图。

从复盘图看出，商品还是同样的商品，只不过利用其透明的属性，然后叠加节点送礼的强需求，成功的
捕获了一部分人群，从而打爆了单品，并且延伸出了各种场景，打出了透明礼盒的概念！

留个作业：看了这个案例，您想想您的商品在接下来的节点，儿童节、中考/高考、毕业季、端午节、七
夕节、中秋节要怎么去抓住对应节点的流量呢？

一个普普通通的PVC袋子，是怎么做到日销3200单，成为一个全站爆款的？



来，准备揭秘该爆款打爆的历程图！

从复盘图看出，初的主图呈现，平平无奇，但是当跟节点结合起来之后，丰富对应的场景，呈现相关的
效果展示，然后效果一下就起来了，整个品就爆了；并且你会发现，这玩意市场无限，当你盛放不同的
商品，就是不同的需求展现，就会有不同的消费者下单！

再留个作业：您想想，在接下来的时间里，您的商品可以和哪些节点、热点结合起来？各种跟礼品包装
相关的商品请认准小二@保合，发布类目：节庆用品/礼品-创意礼品-礼品盒/包装盒

收纳整理-收纳用具-收纳袋-礼品袋

各种跟装扮、礼品、玩具相关的商品请认准小二@立夏遇，发布类目：节庆用品/礼品

在各种节点或者特殊日子，一定会有送礼或者装扮或者其他的需求，那么这一部分的需求就是确定性的
需求，对应而来的就是确定性的流量，随之而来，平台一定会把流量分发给和这类需求相关的商品，所
以这种情况下，就看您的商品怎么通过主图、标题的展示来表现出和节日相关的属性了！
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