
大同定制耐磨牛津布外卖保温袋 ,大同手提野餐包防水便当冰包定制

产品名称 大同定制耐磨牛津布外卖保温袋
,大同手提野餐包防水便当冰包定制

公司名称 温州市途润制袋有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 温州市沧南县钱库镇兴华北路377号

联系电话 13958963318 13958963318

产品详情

大同定做八角包〖车缝走线〗：车缝这里就如同缝制衣服一样，把各块布料缝制在一起，后把拎手缝制
在袋身上，车缝走线越细密越工整，整个布袋就越牢固，这里还有一些细节，拎手和袋身处的车线需不
需要打叉等，边上是几根走线，包袋的后有效长度等。〖型号规格规格型号〗：可依照客户要定制，能
为消费者印刷包装LOGO。〖车缝走线〗：车缝这里就如同缝制衣服一样，把各块布料缝制在一起，*后
把拎手缝制在袋身上，车缝走线越细密越工整，整个布袋就越牢固，这里还有一些细节，拎手和袋身处
的车线需不需要打叉等，边上是几根走线，包袋的*后有效长度等。

大同无纺布保温袋定制

〖车缝走线〗：车缝这里就如同缝制衣服一样，把各块布料缝制在一起，后把拎手缝制在袋身上，车缝
走线越细密越工整，整个布袋就越牢固，这里还有一些细节，拎手和袋身处的车线需不需要打叉等，边
上是几根走线，包袋的后有效长度等。〖 产品制作工艺〗：机器设备缝纫缝制，手提可以用原材料本
身或者毛纺织带或消费者特殊原材料， 色彩的布料（可以按客户规定定制色彩）

另接电源再试：未用铁片遮挡，其输出端即恒有输出；而用万用表直流电压档测其可控硅的控制极和阴
极间并未有前级电路送来的触发电压，因而不应该导通。于是怀疑为该可控硅的阳极和阴极间有漏电所
为。断电，用电烙铁将该可控硅焊下，再用万用表电阻检测其阳极和阴极间并无漏电现象。但觉得既然
漏电是存在的，那么就应该是说明其主电路仍有问题！用万用表电阻档进一步检测其整流电源电路，发
现其中的一只整流二极管已击穿。经换用一只新的同型号的整流二极管后，再试机，故障排除。故障现
象2：正常印刷中，机器突然由高速降为低速以至停机。分析与检修：经观察，发现在停机后，其电磁调
速异步电动机的原动机——交流电动机仍在正常运转，只是转差离合器不转。说明问题在转差离合器中
。但观其控制盒面板上的指示灯亮着，则又表明其直流主电路是好的，故障是在控制电路中。断电，将
该控制盒拆下，用万用表电阻档检测其主要的几个晶体管的参数：发现BG3（三极管）和BG4（单结晶体
管）各自的三个电极间互不导通，表明两管的内部均已被烧断（当然不能发出脉冲去触发主电路的可控
硅工作）。将这两只管子全部换新，试机：机器仍不转。用万用表直流电压检测BG3和BG4管的工作电压
值都很低，测NE555集成块的③和①脚间的电压值也很低；再测它们的供电处：R2（电阻）的进端电压
为15V，出端电压为14V，显然与电源变压器次级所能提供的（经二极管半波整流和电容滤波后提升的）
24V电压值相差较远！断电，拔下控制电路板，焊下与该电源相并联的几个滤波电容器用万用表电阻档



进行检测（当它们变质的话，便会造成输出电压下降）：均充、放电性能正常，说明没有问题。通电：
再用万用表交流电压档测主电路板中变压器的次级电压为24V，正常。

大同定制牛津布保温袋

〖型号规格规格型号〗：可依照客户要定制，能为消费者印刷包装LOGO。〖广告效果〗：企业的宣传
广告可满购物商场街头巷尾“移动”宣传策划方案 ，长期坚固耐用。

大同定制冰包

本公司是集设计、印刷、生产加工、拥有完整服务的综合性厂家；定做PVC袋、保温袋、帆布袋、手提
袋、麻布袋、棉布袋、抽绳袋、束口袋、牛津布袋、毛毡布袋、绒布袋、折叠袋、包装盒、包装袋、无
纺布袋。大同牛津布工具包定做【阿里门店】：https://shop459a82945c7z0.1688.com

我们秉承“诚信为本，品质，服务至上”的经营理念，欢迎各界朋友来我厂参观、指导和业务洽谈！行
业咨询：目前全国所有凹印机厂家销售总额估计在10~15亿元之间，还不到国外一个大型制造厂的年销售
额。第四， 标准化工作严重滞后，很多产品无标准，旧的行业标准实际上已经被废弃多年。设计理论研
究几乎是空白，教育、科研远落后于实际生产。三、国产凹版印刷设备的发展趋势    国产凹印机今后
的发展不仅取决于技术方面，更重要的是取决于发展战略。所有凹印机生产厂都需要也将不得不重新定
位，绝大部分凹印机制造厂家都是民营企业，很多企业满足于目前“有销路、能挣钱”。试问，国产凹
印机厂家能有几家长期生存下去?几家能生存到20年、50年或100年?  
本人曾在不同场合多次建议：有眼光的国内凹印机制造企业应该迅速地实现五个重大转变：    ● 发
展目标的转变。由追赶亚洲先进水平(主要是日本）转向追赶世界先进水平(主要是欧洲)，努力成为国际
水准的制造商。● 竞争策略的转变。由国内同行间的相互竞争转向与国外对手的竞争(减少“窝里斗”)
，由与亚洲对手的竞争转向准备与欧洲对手的竞争，在与强手竞争中提升自己。● 市场重心的转变。由
全部经销****转向国内外市场并举，通过产品技术输出和市场的国际化，实现品质和效益的提升。● 销
售模式的转变。服务在未来将成为更加重要的要素(与质量、价格至少同等重要)，因此，在销售国际化
的同时，服务也应该国际化，实现服务和销售一体化。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

