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上海食品饮料展

公司名称 展位申请/展位报名咨询

价格 .00/件

规格参数 食品展:饮料展
进口食品展:休闲食品展
休食展:中食展

公司地址 上海浦东新区龙阳路2222号

联系电话 18601736437 18583613160

产品详情

随着全球经济的不断发展和企业国际化程度的加深，越来越多的企业开始考虑参加国际展览会以拓展市场。而在众多的展览会中，2024上海国际及览会（简称：进食展）无疑成为了众多食品企业参展的。

一、进食展的背景和优势

进食展作为国内具综合类别、规模和品质的进口食品和农产品展会之一，迄今已成功举办10届，是食品企业展示自身实力和拓展市场的平台。展会旨在建立电商与实体市场合作模式的完美途径，为企业提供瞩目的展示平台，通过宣传、推广进口食品来增强消费者对国际食品的认知度。

作为国际展览会，进食展不仅拥有庞大的观众群体，而且展览面积达10万平方米，共有来自全球80多个国家和地区的进口食品和农产品企业参展。这为参展企业提供了一个展示自身实力、开拓市场和争夺市场份额的黄金机会。

二、进食展的参展目的

1. 拓展客户群：参加进食展，能够让企业面对面了解潜在客户，拓展新客户群，增加订单量，提高销售额。

2. 打造企业品牌：参展是企业品牌推广的**方式，通过风格独特的展位布置，精心策划的活动，营造出浓厚的品牌氛围，让客户对企业产生记忆。

3. 检验产品质量和市场需求：通过参加进食展，企业能够充分了解市场需求，检验产品质量，深入了解消费者的想法和需求。

4. 拓展国际市场：进食展不仅仅是一个国内的食品展览会，而且是一个国际性的展览会，是拓展国际市场的重要战略选择。

5. 与同行业企业交流：参加进食展，可以交流行业经验，与同行业企业开展合作，从而更好地促进产业升级和发展。



三、参加进食展的策略

随着参展企业的增多，市场竞争也变得越来越激烈，对企业各方面的准备工作都有了更高的要求。针对这种情况，企业可以采取以下参展策略：

1. 制定合理的展览计划：制定展览计划是每个参展企业必须做的一个工作，包括预算、展台规格、产品选择、市场调研等等。

2. 突出企业特色：在参展中，企业应该充分展示自己的优势和特色，通过创新的展位设计、产品宣传和互动活动吸引观众的注意力。

3. 发挥网络营销的优势：在展会期间，企业可以通过互动活动和线上营销方式，比如微信营销、微博宣传等方式，吸引更多的观众关注。

4. 组织活动增强号召力：企业可以通过组织抽奖、试吃活动、现场互动等方式，增强企业的号召力，吸引更多的观众参加进来。

5. 合理安排人员和物料：在展览会中，适当地安排人员和物料也是非常重要的，包括展台设计、展示产品、人员宣传等等。

四、参展后的总结

在参展结束后，企业还需要对展会效果进行总结，包括与潜在客户的联系、与同行业企业的合作、对市场需求的了解等等，这些都是企业进行下一步市场拓展的重要依据。同时，企业还需要对展会耗费的人力、财务等资源进行一些总结和分析，对下一步参展制定更合理和更高效的计划。

总之，参加进食展是各个食品企业开拓市场、拓展品牌、提高销售的机会。对于企业来说，精心策划、合理计划和统筹安排是提高参展效果的关键，同时，企业要不断改进自己的展示方式和宣传手段，提高企业的市场竞争力，才能在越来越激烈的市场竞争中立于不败之地。
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