
教育培训专业招生团队马鞍山分公司电话

产品名称 教育培训专业招生团队马鞍山分公司电话

公司名称 河南易地推市场营销策划有限公司

价格 100.00/件

规格参数

公司地址 河南省郑州市金水区东明路187号C座6层608-B14
号

联系电话 19937869661 19937869661

产品详情

选择招生团队，到底是选择本地团队还是外地团队？

1、选择招生团队的时候，很多培训机构负责人，往往会在到底是选择本地团队还是外地团队上面左右不
定！

本地团队，因为熟悉当地的情况，加上不需要承担差旅费（外地上门会产生交通、住宿费用），也会成
为很多老师选择的；

但是，相对来说，更多的老师还是愿意多花钱，承担差旅费来请外地的团队来做招生，不想请本地的团
队！

2、外来的和尚会念经，本地的和尚也会念经，除非是假和尚！

不知道这句话的出处，但是既然能流传到现在，说明还是有一定道理的！

一个人对另一个人如果太了解了，就没有什么神秘感和新鲜感了，相反缺点就会暴露无遗！

河南易地推招生拓客市场营销策划有限公司，深耕教培招生一件事，6年市场实战招生经验，用实力说话
，为3-12岁的少儿艺培机构提供全国上门招生服务，有上千家成功案例可以查阅参考，导师还会根据校
区的情况量身定制招生方案，一校一方案的合作模式，力求生源转化率高，合作起来才是真的无忧、高
效！

如果一支团队一直服务一个地区，对当地的情况就太了解了，也就没有太多新鲜感，也就没有了进取的
精神，觉得反正自己很了解了，认真做不认真做，可能那个地方的结果就那样，也就搞多少单，实在不
行把以前的信息哪一些出来，不能做到全力以赴！

正因为对周边机构更了解，就难以避免，给A做过招生之后，会把学员信息再卖给B，这样同样的服务就
可以多拿不少钱！再说，一支团队有个圈子，周边亲朋好友自然形成一个圈子，如果搞点手段，相信搞



一堆学员信息应该问题不大！但是，后期不好留生又有什么意义！
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