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产品名称 定制在线招标任务APP-小程序-
H5系统行业解决方案案例定制

公司名称 河南漫云科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 漫云科技:任务系统
任务系统:定制开发
接单系统:快速搭建

公司地址 郑东新区升龙广场3号楼A座3202

联系电话 13103827627 13103827627

产品详情

     一方面，有些网赚APP甚至连应用市场都从来没有登陆过，却能达到日百万；另一方面，并为
大型的国有企业提供功专业的解决方案开发与项目研发服务， 公司目前已经为大中小型企业提供了一站
式的APP开发服务，集“软件、营销、服务和运营”为一体的国家高新技术企业。 专注行业APP软件开
发，主要经营业务包括APP定制开发、网站定制开发、主流大厂头条、快手、腾讯纷纷推出极速版APP，
企图用网赚模式打入下沉市场。    
每日优鲜在小程序中加入赚钱模块，阳光养猪场、明日斗地主、旅行世界等则同网赚模式收割用户。
所以，这个主品经理不屑一顾的网赚模式背后，究竟有什么门道？让我们一探究竟。    
一、业务架构     1.价值交换方式     俞军说过：“企业以产品为媒介，与用户进行价值交换，达
成创造商业价值的目的。而本质上，交换的不是产品这个媒介，而是产品背后的各种用户价值。在这个
过程，产品是用户价值交换的媒介。”     以短APP为例，APP为用户提供资源，用户则在看过程浏
览各种，从而实现了企业与用户的价值交换。大多数APP与用户进行价值交换的方式，是通过满足用户
的某种需求，如获取资讯、、提率等，从而创造价值。     而网赚类APP则简单粗暴，它绕过“满足
需求→创造价值”这样的路线，直接用一般等价物（金钱）与用户交换价值；另一方面，又从用户身上
挖取价值，一般是通过的形式，从而赚取中间的差价。    
即使你不认可它的方式，也不得不承认这是一个非常具有创造性的思路。     当各路产品经理还在绞
尽脑汁地思考如何挖掘用户需求、满足用户需求从而让产品为用户创造价值的时候，网赚模式的创造者
却另辟蹊径地提出了一个问题：为什么我们不直接给用户最直接的价值：金钱呢？     2.缺陷/问题
当然，事情没有这么简单。网赚模式还有以下比较严峻的问题急需解决，这个大胆的模式才能落地：
若只是单纯采用网赚模式，实际上企业并没有创造额外价值；     企业在不能创造额外价值的情况下
，用户的生命周期价值（与ecpm、留存有关）决定了企业能给予用户价值的上限，这个价值可能是不足
以留住用户的。     3.良方     那么如何解决这两个问题呢？    
——是“找准目标用户”和“网赚+”。     1）网赚+     为解决上述问题，网赚+模式诞生了：
网赚+新闻、网赚+短、网赚+斗地主、网赚+合成⋯..总而言之网赚很百搭，可以加一起，其本质其实是
为了在提供直接价值（金钱）之外，创造额外价值。    
这其实是种很强大的模式，甚至可以说是降维打击。     以为例：在互联网初期，大量网游如梦幻西
游是收费的，免费征途的出现对其实现了降维打击。而网赚模式，则对免费模式实现了降维打击—玩不



仅免费，还给你发钱。     这个可太大了，特别是对时间多、收入少、对收益敏感的用户。     
想象一个县城普通工人，他可能对新闻app的用户体验、信息丰富度等的要求并没有那么高。这时候偶尔
看到一款app以看新闻还能赚钱宣传的app，既满足了他看新闻的基本需求，又能满足赚钱的需求，为何
不用它看新闻代替之前的应用呢？     2）找准目标用户     目标用户——面向三四五线城市用户 
    “为了争取三四五线城市用户，人们想出了网赚模式。”这句话，倒过来可能更接近事实的真相
，即“想出了网赚模式的人，发现它只适用于三四五线城市用户。”     上文我们提到了网赚这种直
接提供一般等价物而不是创造价值的方式，决定了可提供价值受限于用户的生命周期价值，很可能是十
分有限的。这就决定了这个模式并不适用于高收入用户，所以时间多、收入较低的三四五线城市用户成
为了这个模式最完目标用户。     3）卖     网赚类App的本质是一种卖。     即企业购（投放
、有偿裂变）→引导用户有偿看→流向其他App。这个模式里，只要在用户生命周期内，收益>获取用户
成本+看给予用户奖励，就能行得通。     二、产品架构     网赚类App一般由资产模块、提现模
块、任务模块、主模块、邀请模块、模块组成。各模块在提供留存、获取用户、增加收入等方面发挥着
不同作用，各模块之间耦合比较紧密。     1.资产     网赚类应用区别于普通应用的最明显特征，
即有资产体系。一般网赚类应用都会建立一套与流通货比例兑换的货体系，或叫金，或叫，一般比例为1
0000:1。     为什么不直接用人民作为单位呢？     因为应用内单次发放的奖励其实是非常低的，
用人民为单位可能就是0.03元，0.008元，容易暴露出上文第二点问题。     另外，比例兑换就允许这
个比例出现浮动，例如有的产品会大幅度增加发放刺激用户的同时，降低兑换比例控制成本。所以比例
兑换进一步提高了产品的灵活性，降低风险。     2.资产安全     因为网赚类应用的资产与现金比
例兑换，这就导致如何确保资产安全变得十分重要。网赚类应用也是黑产的重灾区，黑产使用大量手机
用脚本批量薅羊毛的情况非常常见。     黑产用户无法带来真实的价值，同时会拉低ecpm，是如毒瘤
般的存在。为了防止资产被刷，网赚类应用一般会采取第三方服务和应用内行为判断两种方式结合：
1）第三方服务     如数美、数盟等，这是服务提供商通过检测用户IP、设备ID、网络状态、电量状
态以及黑产库等等，综合判断用户是否有风险，从而在环节、注册环节、登陆环节或提现环节实现拦截
。     2）应用内行为     根据用户在应用内行为方式，通过打点分析该用户是否有风险。    
例如对于类网赚，如果玩家出现挂机行为，或者每局的评分都很低，则可视为是风险行为，将这几局获
得的资产置为无效资产。     3.提现    
有了资产之后，下一步自然是把资产提出来，这里又会很多玩法。     最常见的是设立不同的提现门
槛。新用户的提现门槛会比较低，例如0.3元、1元即可提现，一方面是向用户证明提现的真实性，从而
提高留存；另一方面是新用户的价值相对较高，所以这样做是值得的。     老用户因为价值相对较低
，一般会设立较高的提现门槛，一些用户在没有达到提现门槛前流失了，则用户的资产相当于回流回企
业，而该用户之前的收入早已入了企业囊中。另一种常见的玩法是增加提现任务，完成任务后才可提现
。 
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