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产品详情

杭州食品代理进口报关单证及操作步骤————进口流程核心部分在进口报关，产品的申报要求非常严
格，任何一个环节的失误都会导致整个进口流程无法完成。我司在进口这方面的多年工作经验为客户带
来优质的服务，避免客户不必要的损失产生。认真仔细，及时沟通，迅速反馈，早做准备。无需客户过
多参予，让客户更加省心，放心。卓鹰进口物流项目，专精以“新旧机电、食品酒类、原木木材、化工
原料、妆化、杂货原料”6大类货类共1600多种商品为细分物流服务，力求地服务于客户。贴切的解释是
吃得玩的食品．主要分类有：干果，PENGhua食品，糖果，肉制食品等．随着生活水平的提高，休闲食
品一直是深受广大人民群众喜爱的食品。世上最累人的事，莫过於虚伪的过日子。 媒体报道：面对日益
增加的进口食品业务量，宁波进口食品安全监管也面临着巨大考验。据了解，近年来，宁波检验检疫局
积极服务地方经济战略发展，着力推进进口食品“清源行动”和出口食品“提质行动”，通过推进-中东
欧国家贸易便利化国检试验区建设、努力供给质量、深化落实企业主责、开展风险防控、“智慧监管”
建设等措施，对进出口食品检验监管模式进行了有益的探索、创新和改革，在保障了进口食品安全的同
时，有效了出口食品企业内外销食品质量安全水平。 食品进口前期收货人备案流程：
2012年10月1日起，食品收货人分网上申请和现场确认。 1. 进口商填写食品收货人备案申请表。 2.营业执
照、组织机构代码、法人身份证明、对外贸易经营者备案登记表、进出口货物报关登记证、自理报检备
案登记表等复印件并校验正本；
3.企业质量安全管理制度、进口食品流通许可证、日常工作管理制度表、经营范围 存放地点说明等
4.提供两年内曾从事食品进口、加工和销售的相关说明。 5.
拟定经营进口食品的种类、存放地点、并实记录进口食品流向，记录保存期限不得少于2年。
6.收货人必须要有食品经营相关范围; 7.收货人要有食品流通许可证;
8.进口奶粉,橄榄油还需要到北京食品土畜进出口商会备案. 进口货物一般需要人需要以下：
A.进出口权（对外贸易经营者备案表） B.海关注册登记证 C.用电子口岸法人卡签约通关无纸化
进口货物空运海关申报一般需要提供以下文件： 1、空运提单 2、INVIOCE 3、装箱单 4、贸易合同
5、申报要素 6、协定产地证（如协定税率） 7、到货通知书 8、其他需要的文件（具体货物具体分析）
预包装食品进口注意事项： 1. “生产日期”申报需要 凡是进口需要进行法定检验检疫的食品农副产品，
报关时应在“检验检疫货物规格”项下的“生产日期”中如实申报货物生产加工的日期。 2. 包装标签 需
要检查中文标签、英文标签样式和内容是否符合国家规定，化验出具的成分含量是否与申报的一致，生



产日期和保质期是否完整； 2、严审各类企业和产品申报 根据法律法规和相关规定要求，实施境外生产
企业注册管理的进口食品农产品，应在报关时按照《进出口货物申报项目录入指南》的要求，在“产品
”中如实申报所取得的类别和编号，比如“519-进口食品生产企业注册”事项等。实施境外出口商/代理
商、境内进口食品收货人备案管理的，报关时应在“企业”中如实申报所取得的类别和编号。
3、申报所需单证 提单复印件、正本、箱单复印件、合同正本、备案食品库仓储协议复印件、原产地证
正本、卫生证或者健康证正本、分析证书（国标要求的检测项目，如果有，尽量提供）、国外标签和标
签翻译件、中文标签及标签备案回执号（JS号，暂可不提供）、进/出口商及生产商备案回执截图、出证
明细、申报要素。 知识分享： 作为一个的外贸人，想要在激烈的市场竞争中生存下去并取得发展，我们
要做的事情很多，打铁还需自身硬，外贸经理人要加强自身的能力锻炼，在数字化时代下最主要的就是
要尽快建立数字化思维，积极借助数据工具去掌握及时动态变化、去分析筛选真假信息、去精选匹配适
合你描绘画像的优质客户、去预判市场未来变化趋势、去做贴心粘性服务。这样的外贸人想不都难！
行业新闻： 客户根本没有收到你的邮件，或者直接进了垃圾箱，这种情况比较长发生，我们可以选择比
较大的邮箱服务商，这种就避免由于邮箱的问题被对方邮件服务器，另外我们在写邮件的时候内容方面
也要注意，不要把你当邮件写得非常像，这样很容易就进入垃圾箱了，关于怎么写好邮件这里不多说了
。客户对业务员失望，在我们国内很多公司为了节省成本，就会让刚进公司的新人去开发客户，结果往
往是不怎么理想的。很多业务员在没有了解清楚自己产品、市场的情况下去联系客户，结果客户问业务
员这个那个问题，业务员都没办法答上来，或者写的邮件内容客户根本看不明白，对于这样的情况，怎
么可能抓住客户。
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