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产品详情

防窜货追溯系统：渠道营销返利机制+销售管控管理

本文介绍了防窜货智能赋码系统在产品包装环节的应用，通过对小、中、大包装单元进行赋码贴标，并
通过扫描各级包装码建立包装关联关系，实现对各地范围内的经销商进行管理，对渠道实施管控，保证
消费者满意度，提升品牌形象。同时，文章详细介绍了防窜货追溯系统的工作原理和功能介绍，包括营
销返利机制、销售渠道管理和一物一码应用等方面的好处，如帮助品牌建立多层次的经销商网络、降低
企业成本等。

防窜货智能赋码，对各地范围内的经销商进行管理，对渠道实施管控，保证消费者满意度，提升品牌形
象在产品包装环节通过包装赋码模块对小、中、大包装单元进行赋码贴标，并通过扫描各级包装码建立
包装关联关系。

一、防窜货追溯系统工作原理：

防窜货追溯系统通过对每件产品上的物流二维码进行扫描后，与总公司服务器上的数据信息核对来确定
二维码是否存在和属于发给哪家代理商，如果不存在则表明该产品为假冒产品，如果存在并属于所发给
代理商的就是真货，如果存在不属于所发给代理商的，就是窜货，这样就轻松实现了防窜货效果。

二、防窜货追溯系统功能介绍：



1、营销返利机制：

防窜货追溯系统立足于现代市场运作，整合营销的制高点，高瞻远瞩，运筹帷幄，制定一系列完善的销
售政策，诸如价格级差体系、促销政策、返利政策、买断经营权等等，尤其是价格政策，应当具有一定
弹性，方便市场运作，防窜货追溯系统不仅帮助企业管控了产品出厂价、二批价、终端零售价，还严格
执行监控体系，并制定对违反价格制度的处理办法，设置了合理而相对稳定的价格体系，方能保证级差
利润机制在销售网络各环节中的协调作用；

2、销售渠道管理：

通过防窜货追溯系统建立完善的网络管理体系，规范经销商的行为，用制度制止跨区销售

由于厂商之间即销售网络建设和管理者，与各地总经销商之间是平等的企业法人之间的经济关系，销售
网络管理制度，只能通过双方签订的经销合同或协议书来体现，即用合同约束经销商的市场行为；

3、一物一码应用：

即给每个产品编上一个唯一的识别号码，印在产品的内外包装上，通过防窜货追溯系统建立物流区域区
分，便于对窜货作出准确判断和迅速预警。
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三、使用防窜货追溯系统有以下几方面好处：

1、防窜货追溯系统通过物流码管理出入库，帮助品牌建立多层次的经销商网络，对各级经销商进行管理
;

2、箱子附上防窜码，通过终端零售商扫码的，反查追踪商品销售区域;

3、防窜货由人工稽查转变成自动手机，建立品牌商自己的防窜货大；

4. 降低企业成本

防窜货追溯系统告别以往依赖线下对经销商进行稽查督导的渠道管控方式，在线实时监控，节省大量人
力控制成本；

5. 经销商监测



防窜货追溯系统通过物流码发货，我们可以查看每个经销商的收货和交货情况，同时通过消费者扫码，
在系统后台可了解各级经销商的销售动态，并实时显示库存

销售报表将及时提交给品牌管理者，改变以往月度或者季度提交销售报表的形式，从而使准确及时，便
于管理者做出市场决策。

如果您的企业还没有自己的防窜货追溯系统，周生建议您找我们为您搭建，为您的产品保驾护航。
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