
lazada开店要多少钱？lazada开店流程及费用

产品名称 lazada开店要多少钱？lazada开店流程及费用

公司名称 武都区轩凯百货门市部

价格 10.00/件

规格参数 品牌:出海club

公司地址 天津市滨海新区生态城动漫中路126号动漫大厦C
区二层209（天津好邦商务秘书有限公司托管第1
124号）（注册地址）

联系电话 15307103601 15307103601

产品详情

随着电商市场的发展，越来越多的人开始选择在lazada上开店。但是，很多人对于lazada开店需要多少钱
还不是很清楚，本文将为您一一解答。开店费用首先要说的是，开店需要支付一定的费用。这些费用主
要包括平台服务费和保证金。平台服务费是lazada为卖家提供的一系列服务费用，包括系统维护、产品推
广、订单管理等，具体费用根据卖家所选的服务方案不同而有所不同。目前lazada的服务方案主要有两种
，分别是标准服务方案和服务方案。标准服务方案的平台服务费为每笔订单的销售额的1.5%，低收取RM
1。而服务方案的平台服务费则为每笔订单的销售额的3%，低收取RM2。可以选择一个适合自己的服务
方案。另外，卖家在lazada上开店还需要缴纳一定的保证金。保证金的金额根据卖家在lazada的销售业绩
和信用记录而定，一般在RM2000-RM10000之间。产品成本开店的费用还不止于此，卖家还需要考虑到产
品成本。卖家在lazada上销售的产品需要加入成本费用计算，一般包括以下几个方面：首先是采购成本，
这是指卖家购买商品的价格。卖家要通过精打细算来选购质量好，价格合理的商品。其次是运营成本，
这包括了卖家在lazada上运营店铺所需要的各种支出，如店铺装修、人力成本、广告费用等。后是仓储成
本，如果卖家在lazada上销售的商品比较多，那么就需要考虑仓储成本。这包括了存储租金、物流费用等
。收益与风险开店的费用是每个卖家都要面对的问题，但是不同的卖家所获得的收益也是有所不同的。
一般情况下，lazada上的卖家可以通过以下几种方式来获得收益：首先是销售商品，这是卖家主要的盈利
来源。通过在线销售自己的商品，卖家可以获得一定的销售收益。其次是佣金收益，lazada会为卖家提供
各种加值服务（如广告推广），卖家可通过支付一定的佣金来获得更多的**和收益。后是品牌价值的**
，通过lazada平台上的推广和曝光，卖家可以形成自己的品牌形象，从而**自己的品牌价值。当然，在获
得盈利的同时，卖家也需要面对一定的风险。例如出现售后问题或者恶意评价等，都会对卖家的信誉产
生不良影响。总结在lazada上开店需要一定的费用投入，包括平台服务费和保证金。此外，还需要考虑到
产品成本、运营成本和仓储成本等。但是，通过在线销售自己的商品，卖家可以获得一定的销售收益，
并**自己的品牌形象和价值。终，卖家需要对自己的产品和品牌有清晰的定位，严格把控产品质量和服
务质量，才能在lazada这个竞争激烈的市场中获得成功。
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