
安阳中医馆微信公众号托管外包服务

产品名称 安阳中医馆微信公众号托管外包服务

公司名称 河南世耀诚实业集团有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:融河矩媒

公司地址 南阳市卧龙区工业路华龙广告二楼

联系电话 13140513661 18338218580

产品详情

在这个自媒体盛行的时代，微信公众号已经几乎被运用到了极 致。从一开始单纯的文字内容传播，到后
来的微信公众号平台营销，再到后来的微信公众号二次开发等等，现在微信公众号已经不是一个简单的
自媒体平台了。

所以，中医馆还是很有必要创建公众号的。如果运营得当，定会有所收获。只是中医馆应该如何运营自
己的公众号呢？

01、学会给公众号定位一个好方向

所谓定位，就是贴上某个或某些标签。

中医馆的公众号定位方向不外乎“中医科普”、“养生须知”、“健康咨询”、“门店活动推广渠道”
等，我们可以参考下做的比较火的“丁香医生”，它的定位就是为大众提供专
业的健康生活方式建议和解决方案，也就还是属于“健康咨询”一类里的。但它为什么能够做得火呢？

那是因为丁香医生有一个非常大的优势是，它将一个企业号运营成了一款IP。人们对这个IP产生了信任
度，才会主动关注它的公众号。被它这个IP吸引来的人，都是会关注健康内容、并会主动观看健康文章
的人，甚至会消费广告软文里的产品。不是这个定位群体的人，他们一般看到广告软文，会消费的欲望
非常低，但如果是定位人群，那转换概率一下子就增加了。

它的定位，就是塑成IP。简洁明了，却十分有效。大家不要说觉得定位风格是多多益善才是比较好的，
觉得定位多了用户也会多。其实你要是什么都做了，反而会弄巧成拙。努力塑成IP，才是给公众号定位
一个好方向的关键。



02、引流是运营公众号的第 一关键

在定位完中医馆公众号方向后，我们就要开始进行有效的公众号增长粉 丝了，所以接下来，引流就是第
一关键。

中医馆的引流方式比较简单的就是通过线下让前来消费的用户有一个比较完美的消费体验，进而可以让
他们来关注你的公众号。但这种方式引流力度不大，而且有硬要人家关注还有强买强卖的嫌疑，并且这
种方式完全吸引不到新用户。

如何要进行大范围地引流，并且能吸引到新用户？

裂变和社群转化都是比较好的方式。裂变其实说通俗就是让一个客户变成多个，多个变成成千上万个，
实现裂变营销主要靠搞活动，比如拼团邀请分享助力等活动。而社群转化则是根据用户的需求创建具有
自己中医馆定位的社群，这个可以多渠道创建，也可分为临时性活动群和固定长期群。通过宣传社群吸
引用户，然后逐步转化私域。再从私域引流至公众号，大范围地推广接纳新客源。

一开始的新店，其实要建立社群并裂变是比较困难的。所以配合营销活动良佳。比如说新店优惠活动，
在朋友圈发布门店的优惠分享，并集齐多少个赞就可以免费享受一次服务；又或是加入门店建立的社群
，就可参与打折优惠活动。当然了，这些都是打的比方，具体如何操作怎么规划活动，要根据不同门店
的不同实际情况进行优化。

03、根据用户定位持续输出优质内容

定位于引流说完了，接下来是比较关键的，就是我们将用户引流到公众号上以后，到底要怎么样才能留
住用户？

很多留存率高的公众号都离不开一点，那就是优质的内容，好的内容可以帮你带来不少自然流
量，好的内容也可以帮你提高留存。

所以，优质的内容才是一个公众号能长期发展的核心所在。

其实就像上面说的，中医馆的文章内容不外乎是“中医科普”、“养生须知”、“健康咨询”这几大类
型，但这些类型的文章别人家也在做，很多家都在做，为什么用户选择在你家观看呢？优质的文章，它
的突然点在哪里？

这其实也是内容的一个定位过程。我们要了解用户想看什么、想知道什么、想了解什么，优质内容的输
出其实就等于挖掘用户真正想看的东西。文笔和字数都不是关键，在现如今短视频流行的时代下，越长
的文章实际是越消耗用户的耐心。

所以，输出优质内容的方式就是：快速挖掘用户想看的东西，再以简便的文字转换成一篇文章，并持续
稳定地输出。这样的方式，才是比较有效进行用户留存的方法。



塑成IP+私域引流+优质内容输出，三方位合一，才是中医馆能运营好自己公众号的关键手段。

中医馆为什么要做公众号？其实就算是再小的门店，公众号对于他们来说都是另一块新的战场，庞大的
用户体系，各行业建立自己专属的自媒体平台，对自身发展有着非常有益的作用。

所以想要定位并运营公众号的朋友们，不妨可以一起在评论下方详谈，说出你们的看法与见解，一起突
破运营瓶颈。
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