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贵阳|异业联盟是什么，为什么要异业联盟，贵阳|异业联盟是什么，为什么要异业联盟异业联盟并不是一
个常用词汇，因此许多人将它简单理解为合作，而在实际上是有所出入的。不是APP就一定需要进行异
业联盟，而是APP本身具有O2O（指将线下的商务机会与互联网结合，让互联网成为线下的交易平台）
为根本的商业模式，契合异业联盟的模式。1.异业联盟的优势有哪些面对的痛点：a. 缺客流-量，流-量成
本高，一次性流-量用户难以留存，市场经济激烈。b.大pin牌，大商家逐渐垄断市场格局，小企业难以生
存。c.同行之间竞争压力大，成本在恶性竞争之下提高了，寻找客户的成本也增加。采取O2O（Online
To Offline）模式，以线上支付为核心，能让80%商户得以参与。①资源&渠道共享，降低不必要成本②直
接连通引流，客户能数据共享③服务共享，增加客户黏性④宣传共享， 相互推广，减少广告宣传费用

2.异业联盟是什么？O2O联盟，也有商家联盟、积分联盟、百业联盟商业联盟、消费联盟、消费一卡通
等多种叫法，一般都是基于本地运作，整合商家资源，为消费者提供综合性的线上、线下联合服务。简
单说，异业联盟是这样的模式：各个行业的经营者进行联合，从而共享一些目标顾客、宣传推广，以达
到一个更好的盈利效果。丙商户引流的数值大额增涨，消费者得到了折扣优惠。3.异业联盟的种类有哪
些？基本可以用两个类别（地区&行业）、四种组合，来划分异业联盟的种类。①同地区跨行业例子：
单独的商户或物业很难为用户提供完善的服务，面对一些情况需要请“外援”。但在搭建一站式平台后
，在整合、联动多种服务行业的基础上，开展深度异业营销的活动，稳定吸引本地的用户，减少不必要
的宣传支出等就能成为现实。②同地区同行业例如，一些日本餐饮行业就进行过联合优惠。为了争取更
多的回头客，在同一区域的数家餐饮店铺会联合起来，提供给共同的中长期食客优惠。这种方式成功避
免在同一区域发生过度竞争的局面，也防止了部分目标用户被忽略而外流的现象，各家餐饮企业主动采
取产品优势互补的营销方式，从中长期食客的口味和健康出发，优化每日餐饮的品种，争取店铺与食客
形成互动互利的局面。③跨地区跨行业：常见于异业合作（即短期的联合宣传等），如奢移品品牌与特
色美食的联合宣传、游戏、影视行业与餐饮行业的联合活动等。④跨地区同行业：常见于发展势头较好
、品牌规模不断扩大但未达到大体量的商家品牌之间。相对适用于地域属性比较轻的平台，比如旅游业
、票务业、游乐场、影院等行业。

4.异业联盟怎么做——如何做大做好？①目标明确在跨界的沟通合作中，往往有许多人会逐渐偏离zui初
目的，比如试图追求十全十美，既要通俗易记又要品牌文化深度；又或者在合作过程中竞争心高涨，导



致合作过程磕磕绊绊、效果平平。一个明确清晰的目标很重要，在进程的阻力（通常是取舍的问题）下
，稳定支持目标，不改初心也很重要。②跨度宜大也就是尽量去摆脱本行业的“刻板印象”，以达到让
用户有全新的品牌体验的效果，这一点尤其体现在文创产品中。举一个例子，许多博物馆曾与抖音有过
名为“博物馆奇妙夜”的跨界合作活动，活动利用让文物“动”起来讲述故事这一创意，进一步消解了
博物馆给人的距离感，为平台带来了精美优质内容，更为双方带来了大量的流-量与关注度。③重视创意
为了从众多营销活动中脱颖而出，打造所谓的爆款，许多品牌商家都会做的事无非就是追加资金投入。
无论是提高广告的“出镜率”还是给消费者更多优惠，其本质确实都是资金投入。④保持关联异业联盟
与异业合作的差异之一就是持续性不同，而在异业联盟的长期存在过程中，品牌商家之间容易发生趋同
，进而削弱了原本品牌商家吸引人的特质。在联盟的同时保持对原品牌商家的关联性是重要的。贵阳|异
业联盟是什么，为什么要异业联盟。贵阳|异业联盟是什么，为什么要异业联盟
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