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社交电商的火热，在2023新的一年，如何布局属于自己的私域电商营销系统平台？俗话说，得**者，得

天下。**也是一切生意的根源，社交电商是以人、以消费者为中心，在营销推广之前就是从人群的定位

到解决需求的痛点开始的，所以说定位这块非常重要。

同时它所具备的社交化元素，可以是消费者之间基于社交网络中，以及借助平台相关工具进行分享互动

，加上产品的质量可以保证经营者的个人IP属性做背书，轻松创业，实现产品传播、**变现。

如今在社交圈中，找到一个非常简单、上手快，与此同时可以给到客户较大特惠，同时让消费者、商家

在其中不用太多复杂的流程，就能达到“轻松盈利赚钱”，目前就有这样一款商业模式，能帮助实体企

业转型，分销裂变、快速发展团队的链动2+1模式。



该模式针对企业转型平台而言，实际能平台带来巨大的能量和**，同时还能快速**销售额的一款拉新引

流项目，是目前所有运营模式中速度非常快的裂变模式，并且该模式合规合法，身份层级分明，在鼓励

用户购买分享获利的同时，可以让团队长们迅速看到收益，从而做到多劳多得。

模式适合的企业范围也是非常的广，不仅适用一些想做新零售的卖家，对于一些服务业、健康食品、医

疗美容、酒类等等，都有非常大的优势，算得上是当下来讲，所有领域都能采用的一款引流模式，便捷

去进行线上营销。

链动中有两个独立的身份，代理和老板，身份这块平台也可自定义设置。还有两个非常好的特点，也是

为什么很多模式频频出现问题，而链动2+1能独占前茅的优势所在。

特点一走留机制：与之前的一些模式不一样，需要有很多推荐关系和条件，才能满足下一身份，而链动2

+1则是推荐分享只需要两个有效用户消费，就能成为平台的第二个老板身份，同时呢成为老板身份，就

需要脱离之前的市场，去发展属于自己的营销主场，为其确保平台上的可持续发展方向，*初推荐的这两

个用户，需要留给上级继续做赋能，确保继续稳定发展。

特点二帮扶机制：为了确保每位用户能够参与平台的链动方式，拿到自身合理的盈利，*初留给上级的两

个用户必须要做到平台所设置的条件后，成为老板之人才可以拿到****的所得盈利。



不同的身份也拥有不同奖励机制，比如消费499成为代理，他所获得的奖励就有直推奖励，而成为老板身

份，则需要成功邀请两位有效的用户购买499产品，才可获得第二个身份，同时获得的奖励也是非常的多

，比如直推奖、见点奖、平级奖等等，奖励设置方式也是非常的便捷，拿到商品的同时，也能获得身份

所带来的奖励。

如果你还在为实体店如何去发展，如何转型？或是想要详细了解更多盈利模式、模式介绍、模式方案、

APP开发等，可咨询相关资料介绍和实际运营方式。
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