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产品名称 广州冷链物流公司那家比较好
广州到济南冷冻物流专线 保鲜物流 低价

公司名称 踏信冷链物流有限公司

价格 420.00/吨

规格参数 冷冻温度可调控范围:-18℃—— -25℃
冷藏温度可调控范围:0℃——20℃
广东踏信冷链经营范围:广州东莞深圳佛山

公司地址 全国服务

联系电话 17280155564 17280155564

产品详情

广州冷链物流公司那家比较好 广州到济南冷冻物流专线 保鲜物流 低价

广州踏信冷链物流拥有一批高素质的员工队伍，多年来与众多国际、国内企业的长期合作，使踏信物流
公司的每一位员工均能独挡一面,经过与各公司多年来的合作，踏信物流对产品运送的经验更为丰富，同
时建立了良好的合作关系，为踏信物流的发展打下了坚实的基础.

3月9日晚间，顺丰控股发布回购公司股票的进展公告称，截止3月9日，顺丰累计回购公司股份10,326,604
股，回购资金约人民币5.65亿元（不含交易费用），回购股份数约占总股份的0.21%，平均成交价为54.72
元/股（其中高成交价59.40元/股，低成交价为51.70元/股）。

由于国际地缘政治局势紧张，给全球资本市场带来冲击。面对不确定的外部局势，沪深两市迎来一波回
购高潮。仅在3月，约有40家上市公司披露了回购计划及回购进展公告，另有多家上市公司披露了股东或
高管增持公告。有市场人士认为，这是产业资本用真金白银为A股市场注入信心。

（图片来源于网络）

1回购维稳市场，抵御不确定性扰动



更早前，顺丰控股、迈瑞医疗等行业企业已经宣布了超过10亿元的回购计划。这些企业在估值回归的时
点实施回购计划，不仅在向市场释放了对公司健康运营的信心，也通过回购股份实施股权激励计划，形
成长效激励机制。

大洋彼岸的美国大规模的回购股票也成为企业抵御市场波动的重要手段，多家美国企业公布了大规模的
股票回购计划。

美股回购向来是市场表现的“风向标”，或为低迷的美国股市提供一定支撑。据标普道琼斯指数公司统
计，去年第四季度，标普500指数成分股公司预计回购了至少2650亿美元的股票，超过了第三季度的2350
亿美元的历史高点，创下新高。而根据标普道琼斯指数公司指数分析师Howard
Silverblatt的统计，去年全年回购已超过8700亿美元，同样创新高。

2头部企业回购更具标志性

在美股市场，企业股票回购是支撑长达十年的美股牛市的不可忽视的重要因素。自2011年以来，美国公
司股票回购占标准普尔500指数总回报的40%。也就是说，有40%的股市收益是靠回购来推动的。

能够拥有极其充裕的现金流以实现大规模股票回购的企业在基本面上都会相当稳健。根据标普数据，截
至2022年2月初，标普500指数成分公司持有现金规模超过2万亿美元，其中头部13家公司持有的现金规模
占比近40%。

在A股市场，企业的回购动作也会更具有标志性。3月2日，顺丰控股发布公告，拟以10~20亿元的自有资
金通过二级市场集中竞价方式，回购公司1428.57万股~2857.14万股用来实施员工股权激励。顺丰控股本
次回购的资金总额不低于人民币10亿元且不超过人民币20亿元，回购价格不超过人民币70元/股。按回购
金额上限人民币20亿元、回购价格上限70元/股测算，预计可回购股数不低于2,857.14万股，约占公司目前
总股本的0.58%；按回购金额下限人民币10亿元、回购价格上限70元/股测算，预计可回购股数不低于1,42
8.57万股，约占公司目前总股本的0.29%。

事实上，这是顺丰控股自上市以来的第二次股票回购计划。2019年1月，顺丰宣布，以不超过45元/股的价
格，以2亿-4亿元自有资金以集中竞价方式回购股票用于实施员工持股计划或股权激励计划。

在2019年推出了股权回购之后，顺丰便逐渐迎来了复苏，股价从2019年低的27.86元/股一路上涨到了高202
1年高的124.37元/股，市值更是突破5000亿。

顺丰这一次的股票回购计划在规模和价格上都远超前次，体现了顺丰企业实力的不断壮大和运营的健康
度。

3业绩持续改善，定调可持续发展



去年以来，顺丰控股业绩表现渐入佳境，其中四季度净利24亿元~26亿元，比上年同期增长39%~50%，迎
来上市以来好的第四季度业绩：月度数据口径统计，2021年全年顺丰控股营收高达2065亿人民币，增长3
7%；业务量105.3亿票，增长高达30%。全年和四季度的净利基本都超出市场预期。

公司表示，业绩改善主要由于四个原因：，在战略方向上，公司更加聚焦核心物流战略，强调可持续健
康发展的战略目标；第二，顺丰一直制定针对性市场策略，同时进行客户分层，调优产品结构，提升产
品定价能力，调优收入质量；第三，公司在成本优化方面了很多举措，包括但不限于实行精益化成本控
制，同时持续推进速运、快运、仓网、丰网四网融通；第四，在经营管理方面，推行精细化管理，对整
体运营有了更全面的、颗粒度更细致的把控。

而在2021年9月，顺丰正式并表嘉里物流之后，供应链与国际业务就成为顺丰月度数据的超级亮点，2022
年1月的营业收入达到78.33亿元，同比增长522.66%，延续了2021年四季度以来的强势涨幅，协同效应显
现，顺丰强化了国际货代等关键能力，进一步完善国际业务的战略布局，体现出战略发展前瞻性。

2022年，顺丰控股定调为“可持续健康发展”，从追求规模追求件量转向追求质量，通过内部整合，实
现资源协调与共享，提升竞争力和规模，取得战略性优势。

2022年1月月度数据显示，票均收入达到17.47元，同比提升3.80%，环比提升6.33%，近三个月连续实现单
票收入同比环比双提升，在保持业务增速的同时，保持高质量的收入增长，逐步改善整体效益。
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