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产品详情

微信直播代运营-视频号直播风口，品牌商家如何打造私域流量！

 

公域流量已经渐渐满足不了品牌商家的转化，于是品牌开始从私域入手，“流量”转为“留量”。和公
域流量不同，私域流量的核心在于较大化流量的利用转化。其中，私域为主的渠道主要包括:
社群，企业微信，朋友圈，公众号等。

对于目前常见的微信朋友圈和公众号，单单靠这两个建立私域流量还是不够。想要全方面展示品牌又能
配合朋友圈和公众号的宣传，而视频号直播恰好可以满足这些需求。

通过视频号直播打通公域和私域，从痛点切入吸引目标群体，让目标群体关注并转化下单，同时商家也
可以通过活动吸引关注公众号、进入微信群中，打造商家私域流量。

 

一、品牌为什么要入局视频号直播?

从数据来看，视频号的日活跃用户已突破8亿，逐步接近dou音平台日活。而视频号是微信生态平台的一
部分，现如今微信平台的用户数已经突破12亿，所以视频号的用户数非常可能接近这个数值。

而且近一两年，腾讯对于视频号的大力发展以及对微信生态平台的整合，可以看出腾讯日后想要打造一
个功能完整的微信生态体系。那么视频号和朋友圈、公众号等关联会更加密切，也使得商家利用视频号
直播建立私域流量会更加的容易，抖y直播就做不到这点。



 

二、视频号直播如何高效转化？

视频号直播可以使消费者直接触达品牌商家，当消费者在看带货直播时，可以直接添加企业微信进行进
一步的了解和下单，一键触达，省去中间环节。

除此之外，视频号也可以在微信朋友圈上进行投放，可以直接在社群、公众号、朋友圈等等投放视频号
的直播预约，让引流更加容易。

三、品牌商家如何开启视频号直播？

视频号直播必备六大要素：直播人员、直播场地、直播准备、直播宣传、直播内容、直播复盘

直播人员：

直播间人员标配一般是4-5人，主播+助播+直播运营+投手，建议一场直播配备2个主播，一男一女搭配或
2个女主播。

直播场地：

合适的灯光和直播间搭建非常重要，直播间需要匹配品牌商品的场景，与卖家的商品场景一致。若无法
塑造实景，建议绿幕直播。

直播准备：

直播前除了需要准备基本直播设备外，直播流程设计、主播话术都要准备好。

直播宣传：

直播前1-2天宣传，预热效果突出，像微信群、朋友圈、一对一私信、线下门店活动宣传、公众号推文等
等都是有效的宣传途径。

直播内容：

不同直播阶段的直播内容都是不同的，需要根据阶段性需求来做阶段性策略，固定直播时间+直播间人
设+选品排品+互动福利这几个缺一不可。

直播复盘：

直播间人气、PV、UV、人均观看时长以及直播间点赞数、互动数都是直播间非常重要的数据，通过直
播间成交数据和直播间分为，分析每场直播的优点和不足，及时作出策略调整。
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