
分享购新营销模式，有什么优势？！

产品名称 分享购新营销模式，有什么优势？！

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

近期很多人都在讨论，目前一些热门营销模式有哪些？有什么作用？随着市场不断的更新迭代，各种新

型模式脱颖而出，就在近期一种新的营销模式——分享购应时而生。某平台利用分享购模式在短短一个

月内就吸引了70万**。什么样的模式如此强大呢？

根据我的了解给大家简单介绍一下：

分享购平台是一个集合某宝、某东、拼夕夕、滴滴等一系列主流的平台，涵盖了我们日常生活中的大部

分的消费平台。像我们打车大部分都会选择滴滴平台，分享购就是抓住用户的消费特点，把主流消费平

台进行整合，把主流平台的流量都以这种方式吸引到自己平台上去，然后再以通过分享购的平台进行消

费，还能赚取佣金，从而达到增加用户对平台的粘度。



分享购5项收益：

1、个人收益(指的是40%消费收益)

2、会员收益(指的是40%共富收益)

3、合伙人收益(指的是区域会员消费，平台返到的10%)

4、招商收益(指的是区域合伙人支付的系统服务费的30%)

5、区域推广收益(指的是推广区域服务中心收益的10%)

分享购模式为五五裂变制，通过一级分销，每个用户可以推荐5个新用户成为下属，每个新用户可以推荐

5个下属。从一层到九层，共有两百多万人。

理论上，如果一个人推荐五个人，你的架构就可以很快完成，这就是倍增学习的魅力所在。那么我们的

问题是如何让每个人都愿意积极推荐五个人进入分享购。微妙的设计就在于此。在用户注册分享后，他

会发现他的团队数量在增加，收入也在增加。那这个收益要怎么提现呢，这个时候系统会提示你需要成



为会员才能提现。

只有完成条件，你获得的收益才满足提现要求。那么需要什么条件呢？

1、推荐满5个用户

2、每月消费9笔（每笔消费不限金额）

其实这两个条件对于用户来说，并不是很难，每个人都需要消费、需要购物，只是说选择购物的平台，

链接不同，同时通过在分享购平台跳转到自己喜欢的平台，购物有优惠的同时，还能享受一些其他的奖

励，何乐而不为呢？是吧，推荐5个用户也只需要完成一次，每月消费对于大多数人来说，相对是没什么

难度的，你去平台上面**一个几毛钱的东西也算一次消费，是不是很容易呢？

分享购的平台优势

第一、不受趋势影响，不管时代怎么变迁，科技如何发展，就算沅宇宙变成了现实，网购生活消费永远

不会过时。



第二、市场无限巨大。2021年我国的网购用户规模达到了8亿，所有的网购用户都是分享购的准用户。20

21年全年的网上零售额达到了13万亿，同比增长了14.1%。

第三、刚需高频客户吃喝玩乐，衣食住行是必须要消费的，分享购聚合了市面上主流的消费购物平台，

满足了所有用户的网购生活开销需求。

第四、用户瞬间能接受，不是要求用户强制**分享**什么产品，而是本来就要充话费，本来就要去淘宝

、京东。更多的**，只是通过分享购跳转，该在哪里消费还是在哪里消费，该买什么还是买什么，不仅

不改变你的消费习惯，而且同样的产品还有一定的优惠。

第五、客户自动改变。

第六、用户的**忠诚度

第七、没有任何风险，一个有限公司无法合规注册，依法纳税，不收取任何的会员费佣金，也只分给一

个人，制度完美回避了社团的风险。

第八，项目能够长久，只有公司能赚到钱，项目才能长久发展，因为分享购制度是正向过渡，没有任何

跑路，用钱一定要注意把这些公司的清理模式成本激励。



这个项目的主要特点就是积少成多，有没有人幻想过，如果中国一亿人每人给你一块钱，你就成为亿万

富翁了，这个项目有机会实现我们的梦想。

关注我，我是老杨谈商业模式，带你了解更多社交电商的那些事情。
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