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产品详情

所谓异业联盟简单地说，就是不同行业、不同的商业主体进行资源整合达成一个利益共同体。简单一句

话，就是资源共享，更加具体一点就是用户共享。具体地说，就是这家公司搞了一个线上商城的平台，

然后整合线下不同行业的商家水和平合合作，通过这些商家为平合导入**，产生交易购买，从而实现盈

利。目前已推出“联盟卡”会员体系。

首先说一下线下实体店这一块，因为线下很多实体店都缺**，缺用户。基本上都是采用打折促销，团购

等模式去做。但是这种模式现在并不能给他们带来什么改善。

那么他们这个平台整合的是哪些实体店呢？当然是一夜之间，简单地说一个做理发店的，你不可能把你

的会员给你的竞争对手吧。但是如果一个火锅店 老板的会

员工可不可以共享给理发店呢?理发店的会员可不可以共享给火锅店呢？



当然可以啊，你吃了火锅，你再去理发，这两者之间没有存在任何的竞争和利益的关系。但是如果火锅

店有 100 个会员，理发店也有 100 个会员，他们之间共字出来，双方各自就增加了100

个会员。这个也是在大老板群里面说过的资源共享用户共享的。

但是他们把用户共享出来并没有花费多少钱去获取这个用户。那么回到这里，他们联盟的商家都是不同

行业的商家，这个也是线下商家抱团取暖的模式。以街为单位，然后建立商圈，四为你住企东边你不可

能去西边去理个头发吧。所以去一个城市建江多个南网。在这个南图里找到20个不同行业的商家，因为

行业不同，资源共享。

所以客源迅速** 20倍。而且这些商家要求打九折的时候仍然可以盈利，并且要支付每月100

块钱的服务费，一年就是1200 块。*重要的是每日营业额不低于 5000 块。这个条件直接决定你的用户数

量，大家想下，如果都是达到这个要求的商家，要么这个商家就是会员多，要么就是客单价高。

换句话说这些会员都是精准的会员，大家共享出来的会员质量就会非常高。是不是一些乱七人均的**。

那么商家除了获得会员资源以外还能获得什么？或者说用户为什么会愿意到你的店铺消费，而不是去别

的店铺消费呢？

因为合作的联盟商家，直接做出的活动是，消费多少送至少，很多人应该见过，在店门口放一个牌子，



消费 100 送100，或者说消费 100 送

200。送的这个钱可以直接兑换成他们平台的代金券，用手购物使用，比如说，你获得了 100

块，然后兑换成 100 金币，去商城买个电饭煲，但是电饭煲是 300 块，所以你要支付

200块。也就省了100块。

未来行业市场的发展，既要有产品质量的保证，也应有经营效率的**。行事的一个重要特点就是它具备

很强的利用规则，特别是客户信息，通过规范经营，确定本个企体*大的经济价值取向，在未来对行成的

收益比较容易受到损害的情况下，**成本和收入，**整个经济竞争力。所以“互惠”并非一味强调全球

化经营，而是要求合作社、龙头企新型合作组织和专业技术服务机构等主体在整个产业链上建立起合理

平台与经商机制结合起、政府和社会共同介入、行事部门与公司共同参与协作，构筑起适宜的全产业结

构、产品质量评估体系、合作组织体系以及知识产权体系等相关体制体围的相关行事平台。

异业联盟的成立，有利于促进企业间的互相信任、合作共赢，从而更好地发挥作用。新型创新产品应当

在基础研究领域实现跨界融合、共享和开放创新，也是企业之间相互联系的重要桥梁。在全球创新版图

变革日益频繁的今天，跨国公司应该对跨国公司方向、国际国内创投机构进行协同研发所带来更多创新

资源与方式，将其集聚到大众创新型大众当中。
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