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产品详情

由于受到**状病疫情的影响，使得每一项活动的开展都比较严峻。特别是学校的招生更是遇到到坎，但
又是到了广大教育机构招生的季节，如何做好学校招生工作是急迫考虑的事情。因此，广告主更需要学
会借助一些有力的推广平台来进行学校招生推广。那么，学校招生适合在哪里推广？一起看看吧。一、
学校招生适合在哪里推广？学校招生有一定的限制条件，一般用户年龄偏年轻化。再加上，受疫情的影
响，很多线上推广平台好能满足移动化、碎片化需求。因此头条、知乎等平台会比较适合学校招生推广
工作，具体原因往下看：1、用户数量体积庞大想要完成招生工作，就必须有足够庞大的用户数量作支撑
，而头条、知乎平台的用户超过亿万，数量体积非常庞大，且用户大多数是90后的，尤其知乎种草是接
受教育的适龄用户，所以如果招生广告宣传得好，曝光率高。2、内容话题覆盖多每个用户在不同的生活
阶段有着不同的消费需求。像知乎内容算法推荐首页与搜索需求场景结合， 2570 w+
知乎日均搜索次数，内容已覆盖上千领域，覆盖话题量达 57.1万个，能够满足各式各样的群体消费，减
少用户流失率。其实，学校招生的传播渠道有很多，包含线上与线下两大营销传播渠道。那么，企业如
何做好线上推广进行招生呢？接着往下看看吧。二、学校招生怎么做线上推广？1、利用学校传播渠道利
用线上的校园社群、KOL、公众号、知乎等学校自媒体作为传播推广渠道，这样可以为校园营销带来曝
光和增长。2、做优质内容引导利用线上营销渠道在广告文案中给出入口链接，或知乎上宣传好的正面引
导内容，这就需要定期更新关于学校相关资讯，如面向招生的年龄、费用、哪个人才、以往学生取得的
优越成绩、组织的校园活动等等，吸引用户的关注及点击。3、推广每个用户的学习兴趣及需求都是有所
差异的，但是广告主不能“病急乱投医”，而是有认真分析用户在学习方面的需求，从而有针对性的向
他们推广他们感兴趣的招生内容广告，这样不仅可以提高招生的率，还可以获得较好的口碑。
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