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推广引流是通过平台的宣传，让人们看到宣传信息，获取到更多的曝光和**，并以此促成成交。关于如
何引流，我整理了多个引流渠道，以及每个渠道引流的方向，后续还会不断完善、更新。同时，附上思
维导图，让你可以更加清晰的可以了解到引流的方法。我们是知乎的商业合作伙伴，10年来一直耕耘扎
根于互联网领域，手握一些重要主流渠道。同时，我们拥有上百人专业团队+10年互联网广告投放经验沉
淀的方法！添加图片注释，不超过 140 字（可选）一、引流的方法1、搜索引擎搜索**是非常大的，每个
消费者都喜欢用*简单的方法，快速找到自己想要的一切，可以用来长期引流，有着越布局时间越长**越
大。因此，可以通过摸索用户的搜索习惯，优化关键词，借助高权重平台截流，解决**难题。2、今日头
条今日头条超过4.2亿万用户，可以通过图片、短视频、文字等多种形式展示内容，能够通过数据分析用
户的潜在需求，按照年龄、地域、性别等进行针对性投放，帮助企业获得精准性**。3、知乎平台知乎作
为以知识问答社区的专栏，连接着各行各业的精英，用户喜欢分享着彼此的专业知识、经验和见解。同
时，知乎的定位大多偏专业，可以通过图文形式展示产品相关信息，经常可以看到很多回答都是一片精
彩的软文。二、知乎引流好吗？1、知乎在百度权重大不管是百度还是知乎覆盖的话题都超过5600万，而
在百度搜索某个问题时，知乎的内容大多数都是显示在前面，意味着通过百度搜索能够为企业带来更多
的**。2、聚集的用户质量高知乎上聚集了超过4.2亿万用户，他们都是各个行业的精英、高管，有着较高
的收入水平，具有较强的变现能力。然而，在知乎上，用户都是带着目的进行搜索的，因此他们的需求
性是比较精准的。这样企业在引流的过程中，可以节省了企业筛选用户的成本，也有利于**转化率。3、
具有较强的长尾效应长尾效应是知乎的一大特色，如果你在知乎上的回答/文章质量高，不管过去多久，
都可以能够长时间获得关注，吸引更多源源不断的**。三、如何用知乎引流1、做好内容种草内容钟草，
请带着灵魂三连问：我的客户是谁？客户在哪客户想要什么客户为什么选择我们如果企业运营是的母婴
产品，需要清楚的了解产品卖给谁，他们想要什么样的母婴产品，如价格、安全系数、质量等，都是消
费都比较关注的问题。因此，你的文案中必须和这些要求挂钩，让输送出来的内容能够打动用户。另外
，文章的开头是成功的一半。所以，内容的种草，可以用个人体验背书/专业经验背书/优质内容背书，
来增加用户信任度。2、做好选题，打造成热榜话题选题能够影响浏览量、点击率、转化率。所以，可以
根据自身产品及用户的需求去选择话题，吸引更多用户的关注，再打造成热榜话题，收播更多的**。3、
利用知+引流知乎是具备社区属性的内容平台，而知+是知乎官方为个人和企业提供的内容营销工具。通
过知+将内容展现在你精准的用户群体面前，从而达到精准营销的目的。（1）借助知乎的优质内容，从
中植入自身的产品信息，利用知+一键引流到微信，特别是适合一键添加微信好友、关注微信公众号，
跳转到微信小程序等等。添加图片注释，不超过 140 字（可选）(2)增加内容曝光的机会只要当广告内容



不断的增加曝光的机会，才有可能被用户记住，给用户留下一个深刻的印象。所以，可以利用知+的多
个转化路径，把广告内容布局在外链页、小程序、微信转化、下载、商业品页等多个路径，从而内容曝
光的机会。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

