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今天给大家分享一个真实案例

这是一位卖翡翠的女老板，每年卖货两个亿，她不懂短视频，也不拍直播，她有一套非常厉害的线上和
线下结合的模式，直接成交的客单价在几十万上百万的翡翠，每年稳定卖货两个亿。

我在我的会员档案里发现这个案例之后，我就做了一遍研究，接下来我把这个模式分享给大家

她是怎么做到的呢？首先第一步

1、先说一下他是怎么去搞点**的，他有一个专门的投手团队，去各个的平台去做付费的投放，把**转变
私域，然后每天大约加200个300个**左右，这个动作持续的有三年，积累的有30万左右的私域。

2、他的逻辑是这样，只有私域的**才是资产，你不用关注公域的平台怎么变化，哪个平台有**就去哪个
平台去付费耗**，就是想办法把私域的**给他做大，就是付费嘛

接着它的变现方式是怎么样呢？

1、首先来说一下它的私域变现的核心其实在于每天60条朋友圈60条。因为。每个翡翠都是独一无二的，
必须把朋友圈当成是你的货架，不断的去展示，他在内部设置了一个专门排货品的一个人，这个人每天
跟销售去沟通客户的清晰点在哪里，然后再去拍每天朋友圈要发哪些货品，用这样的方式就能大大**转
化率，但是你在线上无论做的再江西化，你最多也就能够成交几万客单价的翡翠，整整上百万的那些，
直接通过线上成交是不太可能。



那这个时候怎么办？

继续说他的转化高可能的精髓，线上的销售每天有一个核心的任务，就是去挖掘私域里面那些高净值的
客户，把意向的客户邀约到线下的会所，这个会所放了最贵的翡翠几百上千万的，目的就是为了让客户
来的时候去镇住他，然后里面设置了有几个茶室，用来接待客户，人来了就坐下慢慢聊，交朋友。

总结

只要是能够做到上百万客单价的核心，我再给去总结一下这套模式，通过付费的方式把所有公域的**导
进私域，在私域通过每天60条朋友圈去卖翡翠，然后再把有消费能力的一项用户邀约到线下会所，在会
所里一对一成交，你看整套模式设计的非诚合理。
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