
未来生物新零售（系统模式）

产品名称 未来生物新零售（系统模式）

公司名称 广州软狐科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 天河区中山大道西富力街

联系电话 18026231817 18026231817

产品详情

未来生物系统商城开发找【请注明：找黄海看演示】，未来生物小程序APP开发，未来生物商城系统开
发，未来生物新零售软件商城开发，未来生物系统app开发，未来生物新零售系统开发，未来生物新零售
商城平台开发，未来生物新零售系统源码，未来生物新零售开发费用

B2B内容营销的误区，许多企业在开展内容营销中存在着一些误解和误区，为确保内容营销策略的成功，
企业需要全面理解内容营销的本质，从而做好内容营销规划和执行。

内容营销就是写文章：文章是内容营销的一种形式，但内容营销应该包含更多的内容元素，如视频、会
议、邮件等，而不是只局限于写文章。

内容营销是一项短期计划：内容营销应该是长期积累的过程，需要不断的验证和拓展，才能取得更好的
效果。

未来生物新零售功能详情

未来生物新零售模式：加盟方式，共三个消费等级，

消费一盒产品399元，成为会员；

消费5盒产品1995元，成为VIP会员；



消费10盒产品3990元，成为SVIP会员。

成为会员以后会获得以下几项权益：

一、推广收益：我们无论哪个会员级别都会获得10%的收益

未来生物现成演示案例看朋友圈：，附送新零售方案

二、晋升收益：晋升共7个级别，

个级别V1级别，直接分享5单，团队累计销售3990元，成为V1级别，获得团队销售15%的晋升收益。

（现成系统，朋友圈看演示案例）

V2级别，直接分享10单，团队累计销售1万元，成为V2级别，获得团队20%的晋升收益；

V3级别，团队累计销售5万元，小部门累计1万元，成为V3级别，获得团队30%的晋升收益；

V4，团队累计销售25万元，小部门累计5万元，成为V4级别，获得团队35%的晋升收益；

V5，团队累计销售125万元，小部门累计25万元，获得团队40%的晋升收益；

V6，团队累计销售500万元，小部门累计100万元，获得团队45%的晋升收益；

V7级别，当2个部门各出现1名V6时，部门深度产生也达标，即成为V7级别，获得团队50%的晋升收益；

内容越多越好：相比于数量，内容更应该注重质量，即内容对用户的吸引力和价值。

内容营销是独立运行的：内容营销不是一个单独的部门也不应该脱离于其他营销方式，企业需要有效整
合各种营销手段，发挥整体融合作用。
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