
上门按摩平台如何利用客户来拉新客户做裂变（系统、搭建、APP）

产品名称 上门按摩平台如何利用客户来拉新客户做裂变（
系统、搭建、APP）

公司名称 正诺（广州）信息科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区黄村荔苑路9号自编17号2层2671房

联系电话 18026207347 18026207347

产品详情

上门按摩系统开发，平台搭建，app开发，程序制作，软件搭建槑烎巭

1. 推荐奖励计划：设立客户推荐奖励计划，为现有客户提供奖励或优惠，当他们成功推荐新客户注册和
预订按摩服务时。奖励可以是折扣、积分、返现或特殊礼品等。这激励现有客户积极参与推荐，并增加
他们的推荐效果。

 

2. 社交分享和邀请：在平台上提供简便的社交分享和邀请功能，让现有客户可以轻松地通过社交媒体、
短信或电子邮件等方式邀请他们的朋友加入平台。提供一些激励或奖励给那些被邀请的新客户，以增加
他们注册和预订的动力。

 

3. 独特的优惠组合：创建独特的优惠组合，例如推出"朋友特价"或"双重优惠"等活动，鼓励现有客户与他
们的朋友一起预订按摩服务。这样可以促进客户之间的合作和共享，扩大平台的用户群体。

 

4. 社区活动和体验分享：定期组织客户社区活动，如按摩体验分享会、健康讲座等。鼓励现有客户邀请
他们的朋友参加，通过分享和互动来吸引新客户。这样的活动可以增强客户的忠诚度，并为新客户提供
了更多了解和体验平台的机会。

 

5. 用户生成内容：鼓励现有客户创建和分享与按摩相关的内容，例如按摩心得、自拍照片等。在平台上
设置用户生成内容的展示区域，展示优质的用户内容，吸引新客户的关注和参与。
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