
上门预约服务APP系统

产品名称 上门预约服务APP系统

公司名称 成都中算云云计算技术有限公司

价格 19800.00/件

规格参数 品牌:龙兵科技
语言:PHP
公司地址:成都

公司地址 中国（四川）自由贸易试验区成都高新区天府三
街1599号1栋207（注册地址）

联系电话  19828264800

产品详情

**预约服务系统，千万不要贪小便宜，吃大亏！

 

如果你想采购预约服务系统，那么请你一定要认真筛选，**一个靠谱的预约服务系统。千万不要因为系
统的价格便宜，就草率的**了。贪小便宜，是会吃大亏的！

 

你别不信，我们有个河南的客户，代总就是一个鲜活的案例，他是去年10月在我们这咨询了预约服务系
统，觉得我们价格贵了，于是另外找了一家软件研发公司，他们只卖3000元，代总觉得自己省下了1万多
元。但是他真的省下了1万多吗？

 

一分价钱，一分货，这个至理名言是不会出错的。今年的3月份，代总又急忙找到了我们，说他买的系统
一点都不好用，顾客都觉得系统不好用，都不愿意在平台复购。明明功能看起来和我们这个系统也差不
多啊，为什么运营起来那么难呢？

 

我仔细看了下他的系统，发现他这个系统功能看起来和我们差不多，但是实际上差远了。我发现代总的



系统是用上门维修系统改的，上门维修系统的底层逻辑，和预约服务系统的底层逻辑是完全不一样的！
在真实的运营中，代总的系统是根本无法支持的！顾客使用这个系统会感觉响应非常迟钝，老是出现白
屏的现象，给顾客的使用感极差，所以代总很难留住顾客，

 

现在代总傻眼了，代总说他这5个月花了50多万做推广，现在这个系统出了问题，那他这50多万不就全部
白费了吗？代总现在想要找我们重新**一套系统，把之前系统里的数据导过来，做到无缝衔接，这样子
他的50多万推广费就不会白费了。但是把别人公司的系统数据，导到我们系统来，难度是非常大的，要
做好导不过来的准备。

 

代总的故事告诉我们一个什么道理，那就是贪小便宜，吃大亏。为了节省1万多系统费用，白费了50多万
推广费。

 

5个原因，告诉你为什么不能**便宜的预约服务系统？

 

第一：决定能否成功的关键

 

维修家政修改的系统：99%的低价上门按摩系统，都是用传统上门维修系统修改的，只具备基础的预约
分佣功能，无法解决低成本或者0成本引流，解决私单，保障顾客复购，避免对手抢用户，挖技师的能力
。

 

专业预约服务系统：能够从引流、成交、复购、裂变、竞争。利润、团队、招商、融资等多维度全面帮
助你，让你成为本地，全国头部平台。

 

第二：试错成本

 

维修家政修改的系统：虽然前期**成本只有几千，还的租办公室，招聘运营人员，投放广告，如果系统
比较差，基本经营不起来，失败的代价还是的十几万，甚至几十万。

 



专业预约服务系统：试错成本低到0元，自己不搞了，还可以2-5万转让系统给别人。

 

第三：推广成本

 

维修家政修改的系统：**成本低，功能不完善，没有帮助低成本推广的功能，推广成本高，运营成本高
。

 

专业预约服务系统：指导你低成本0成本获取流量，我司擅长**矩阵引流，全网5万**，单条视频260万播
放，日咨询客户50位左右。

 

第四：二开成本

 

维修家政修改的系统：维修系统改的预约服务系统，底层逻辑都不一样，地基都不对，如果需要二开，
那么就相当于推倒一栋楼，重新建设！这个升级开发成本，少则上万，多则几万，后期升级完全不可控
。

 

专业预约服务系统：专业研发团队，持续升级，所有客户一起分担研发成本，升级费用极低，而且首年
免费升级。

 

第五：售后升级

 

维修家政修改的系统：低价是没有利润来支持专业化售后服务的，一个项目能做成功，是需要系统+持
续升级+运营多维度服务。

 

专业预约服务系统：专门售后团队，售后工程师帮助配置服务器环境，系统部署、系统基础配置，培训
老师专门培训系统操作，运营专员辅导运营营销落地。



 

以上5点原因，就是不建议你**低价系统的原因，因为便宜没好货是真的，不要*后因小失大了！
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