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公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋501室02

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

Jan Koum从雅虎离职，开发WhatsApp，开始并不成功，后来卖了190亿美元。Jan
Koum的成功也许有秘诀，也许是运气，就看你怎么看了。 本文原标题“Ukrainian Developer Built a
$19.3 Billion App — Because Silicon Valley Was Too Ignorant to Do It”。

“我在雅虎干了9年。”

Jan Koum谈起自己在雅虎的经历就哀叹，那段经历就像坐牢一样。不过工作还是有意义的：出来之后Jan
Koum有了漂亮的LinkedIn简历，在雅虎的*后三年里，工作似乎也有一些成绩。

老实说，Jan
Koum与硅谷文化格格不入。他在乌克兰出生，在乌克兰长大，16岁和母亲去往山景城。Brian Acton说Jan
Koum喜欢直来直去，他会回答一些直接的问题，比如“你们这里的政策是怎样的？你在这里做什么？”
安永的一些人可能会使用“感情外露”的表达方式，但Jan Koum却会说：“让我们开门见山吧。”

Brian Acton是雅虎的44号员工，他喜欢Koum的直接。在Acton的帮助下，Koum在雅虎找到一份差事。在
随后的9年里，二人成为好伙伴。他们当时也没有想到能开发出一个价值190亿美元的App。

你知道这条“公式”是什么意思吗？+54 + 9 + [area code（区域号码）] + [subscriber number（用户号码）]

阿根廷以前的电话号码格式就是这样的。如果你住在阿根廷，在美国用手机给你的母亲打电话，每次都
要输入这样的代码。

2007年的时候国际长途还很贵，当时Koum从雅虎离职，他想环游世界，和任何人一样，他当然也想与海
外的朋友经常联系，但如果要花很大一笔钱，那谁都不高兴。问题来了，Koum想解决。

当时iPhone刚刚推出，Messenger、Instagram还没有出生。那会很多人用SMS交流，一条两条没什么，累计
起来就很吓人了。



后来WhatsApp 1.0出现了，苹果推出SDK，增强了地址薄API，Koum看到了机会，他开发一个App，可以
在手机上显示用户状态。当时的桌面Skype有了一个新功能，可以显示“很忙”“在线”等状态，不过手
机端还没有这样的功能。

Koum的设计理念是这样的：在用户打电话之前，可以先打开WhasApp，看看对方是否在线。

可惜Koum失败了。他说：“简直是惨败，像灾难一样。我很郁闷，没有一个人用。”

我去了酒吧

2009年6月17日，苹果推出“通知推送”功能，一切都变了。

以前，WhatsApp 1.0用户必须登录App才能查看朋友状态。当你呼叫某人，又想知道他的状态，你要打开
WhatsApp，太麻烦了。

有了推送通知，一切都不一样了。WhatsApp用户只要在你的联系人列表里，你就可以获得与他们有关的
状态通知。如果你是WhatsApp 1.0用户，你可能会收到下列信息：

James：正在吃饭，请1点再打电话。

Martha：刚离开健身室。

Jessica：在坐飞机，要3小时。

这样的通知能刺激对话。Koum深知，大家用WhatsApp并不是真的想知道对方是否在线，而是想与他们
的活动“对接”；用户想要一个信息界面，而不只是状态。

 “我意识到，人们用状态来与其它人交流。他们会修改状态，比如写一句‘我要去酒吧了’。此时状
态会广播给其它使用WhatsApp且在你的地址薄中的人。”

接下来要做的事就很简单了，Koum开发一个信息功能，很快用户量就涨了上去。
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