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产品详情

异业联盟其实并不是大家平常日常生活当中能够看见的词汇，所以很
多人都简单理解为合作，并且与实际上是有一定出入的。

那么针对与线下商家为什么要使用异业联盟？

当下众多商家都面临着三个痛点：

1、缺乏流量、流量成本高、一次性流量用户难以留存，市场竞争十
分激烈。

2、大品牌、大商家逐渐压制小品牌、小商家，导致小企业难以生存
。

3、同行之间竞争压力大，成本在恶心竞争以及相互内卷的情况下不
断增加，寻找客户的成本也随着增加了。



而异业联盟采用线上支付为核心，能够让那个商户参与其中达到：资
源以及渠道共享，降低商家不必要的成本；直接连通引流，客户能数
据共享；服务共享，增加客户黏性；宣传共享，相互推广，减少广告
宣传费用。

异业联盟，也有O2O联盟、商家联盟等等多种称呼，都是基于本地商
家进行运作，整合商家资源，为消费者提供综合性的线上线下结合服
务。

简单的来说，异业联盟这样的模式可以用一句话概括：各个行业的经
营者进行联合，从而共享一些目标顾客、宣传推广，以此达到一个更
好的盈利效果。

对于企业来讲，你可以将客户拉到一个合作的门店进行消费，通过一
定时间的沉淀客户以及用户信息，企业可将这些信息以及用户进行沟
通并且反馈给到合作门店。

同时也可以将这一信息传递给对方，并且双方都有相同之处的话，就
可以形成共同盈利模式。

异业联盟怎么做？

在跨界的合作沟通当中，许多人会逐渐偏离初心，试图罪囚十全十美
，基友切记品牌文化，又需要在合作的过程当中竞争心不断增涨，导
致合作过程磕磕绊绊、效果不行。

当然也需要尽量去摆脱本行业的刻板影响，达到让用户具有全新的品
牌体验的效果。

整个运营的过程当中，最重要的一点就是要打通用户的服务体系，对
于大多数企业来讲，都面临着服务单一的问题，那么异业联盟的模式
将会变成什么样呢？



通过打通用户服务体系，为企业提供从客户开发、销售、管理等一系
列服务，之后通过线上线下各种渠道进行合作营销活动的开启，由此
来实现异业联盟企业与客户之间的双向营销与互动。

当然很多人会把异业联盟与某团、某了么等第三方电商巨头平台相比
，想要知道其他商家入驻到你的平台究竟是为什么？相对于这些异业
联盟的优势在哪里？

例如推广的方式、营销的效果、活动的参与、互动的话题，每一个用
户都可以通过自己的消费信息分享给到身边的朋友，并且用户通过邀
请其他用户进入平台消费还可得到推荐奖励，其中涉及二级分销。

当然其中最具有诱惑力的肯定就是，用户推荐商家入驻平台，用户与
商家建立关系，可以获得商家流水的百分比收益。

相信这样的异业联盟，没有一个用户能够拒绝。

详细资料、软件开发、模式设计可后台私信获取。
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