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产品详情

你是不是经常遇到这个困扰？只能在零售店购买，但需要进行批发。需要进行零售，但只能在批发市场
购买商品？目前有一种全新的商业模式，可以让你成为批发商，快速摆脱所有的烦恼，非常方便。

想要采购商品的话，只需在平台上直接消费，即可以零售价获得商品。您想要进行批发吗？只需使用平
台提供的批发券，就能够体验批发商的优惠。

消费者能够体验到什么样的新奇感，究竟需要使用哪种模式？那就是以批发和零售为模式。

批发零售模式是指一种商业模式。

挂售卖货模式是一种新型的零售模式，也称作批发零售模式、平台代卖模式。它提供智能化和自动化的
卖货方式。该模式周期较短，推动速度较快。用户只需消费即可参与商品流程环节利润分配，实现以人
带货参与营销系统、分销系统、会员系统的共同搭建一体化商城销售体系。这将提高用户活跃度，拓宽
销路，促进货流运转，打造进销货平台资源一站式服务。

商家友好且能为消费者带来优惠的营销模式即为批发零售模式。相较于个体用户，批发零售模式的人力
成本更低，不需要经验，人脉资源也可以随时变现。相较于中小商家而言，批发零售模式不需要独立自
主经营，因为进货和销货都可以通过平台资源提供的一站式服务来实现，这样能够降低营销成本，同时
用户复购率也较高。



那么，批发零售模式的运作方式是什么呢？

货物销售流程：

*初的步骤是“购买”。

活动区内的消费者可以以零售价购买商品，并且还能获得两张平台批发卷作为额外奖励。

第二个步骤是“批发”。

只要拥有批发券，消费者就能以批发价购买商品，变成消费商，享有批发资格。

第三个步骤为"挂售/自提"。

消费者有两种选择：一是在新零售卖货系统上挂售商品，系统会自动帮助销售并分配利润；二是选择自
行提取商品。

"分享"是第四步。

分享商品可让销售优**行，同时还能获得平台分享奖励。

举例来说明，一款电饭煲在零售区出售，它的零售价格为1500元。在我用零售价购买豆浆机时，我可以
获得2张批发券，从而有权进入批发区以低价批发商品。在这个过程中，我可以选择自提商品，也可以选
择让平台卖货系统帮我挂售商品。如果挂售的商品被卖出去了，我可以获得利润分成。朋友分享后，我
的商品能够在出售时优先考虑，此外，我还能够获得分享奖励。*终我能够得到商品/利润的分成，并且
能够分享奖励。

亮点在于模式

平台可以在会员区和抢购区限制每位用户的购买次数和商品数量，并且可以按天限制购买。这是一种限
购的支持方式。

平台可以设置参加活动的商品是否同时参加店铺、区域等奖励模式，以此激励用户积极参与，并获得相
应的奖励。

平台可以在后台自定义委托售卖服务费比例，扣除服务费后即为奖励，这部分费用被称为自定服务费。

平台可以根据需要自定义活动时间，并设置商品的会员价、抢购价格和赠送券数量。这是一种促销活动
。

开启优先出售功能后，当分享人向他人推送商品时，他人有优先购买分享人所委托销售的商品的权利，
从而激励用户积极推广。

支持对会员专区和抢购专区的库存进行灵活调节，这有助于控制分享的过程。



就是将消费者转变为消费商，消费者不再只是消费者，而能够通过批发低价商品再零售获利和奖励，这
是批发零售模式的核心。这种营销模式是真正以消费者为出发点,深入了解其需求并为其提供服务,从而实
现与消费者互惠互利的一种营销模式。

如需详细了解批发零售模式介绍，可关注私信交流！
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