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产品详情

当共享经济逐渐发展，wifi+物联网实现了一个新的名词叫做“共享wifi”，一种通过实体的共享wifi贴，
在管理后台设置好店铺wifi然后用户扫码无需手动输入即可直连店铺wifi，期间出现的会有展现收益单次0.
3元，项目很简单，那么今天我们就来看看共享WiFi贴好推广吗？收益怎么样？ 一、市场空白好推广 

手机是我们日常生活所需，而在店消费的话，经常都需要连接wifi，刷，打游戏，看直播等，而目前大多
数店铺都有wifi，在这样的环境下，共享wifi的市场还是很好做的。 

首先对于店铺来说，利用现有的wifi，引入共享wifi贴后，每次扫码都有收益分成，店铺接受度高，且这
个产品才刚兴起，大多数店铺都没有，空白的市场很好推广。 其次对用户来说，每次都要手动输入wifi
，很麻烦，对一些店铺复杂的wifi多次输入还会出错，只要店铺配置了共享wifi贴，只需扫码即可连接很
方便。 

最后对代理商来说，只需要找店铺有wifi的场所谈合作就可以了，而操作绑定wifi只需2分钟即可设置好，
项目简单好介绍，当做副业还是挺不错的。 二、轻资产风险低 

提到共享经济很多人都会想到重资产，比如共享按摩椅，一台价格在5000元左右，再看共享充电宝，单
台8口机柜设备也在1000元左右，而共享wifi产品的盈利单位就是单张码牌，拿倍电共享wifi贴来说，单张
的成本在1~3元之间，无加盟费代理费，可谓轻资产，创业风险低。 三、回本快收益稳定 

目前比较好的wifi贴采用的都是塑胶贴，基本上不人为损坏都可以使用很长时间，而单张wifi码的价格低
至1元，扫码连接一次就是0.3元，如果算分给商家50%收益，也就是单次扫码代理收益0.15元，单张码牌
只要扫码7次即可回本。如果对于客流量一般的商户，一周时间就已经足够回本且盈利了。 

共享wifi贴收益稳定持续，只要店铺正常营业客流量基本上没有太大变化，而每天扫码都有收益产生，只
要铺出去就可以有持续稳定的收益产生。推广共享WiFi贴有管道收益，还是很不错的。 

四、维护成本低个人可运营 

之所以很多人都不愿意创业是因为很多项目个人都不好运作，但是要是几个人一起做收益分下来又低，



且容易出现利益很麻烦。而共享WiFi这个产品很简单，只需要铺出去，通过手机即可进行运营维护，数
据一目了然，拿倍电共享WiFi贴来说，只需要花空余的时间出去跑市场，就可以持续获得收益，铺出去
基本上都没有售后问题，这样个人就能运作，维护成本低。 共享WiFi码牌只需和有WiFi的商家合作就能
持续赚取收益，项目简单收益稳定，那么对于创业者来说，共享WiFi贴码推广代理怎么赚钱？
一：自己铺货商家赚扫码收益 

代理商可以自己地推商家，告诉商家共享WiFi码的好处，用户扫码即可直连WiFi，操作便捷的同时商家
还可以获得扫码收益的分成。 

我们举个例子：某代理发展小餐饮店，一个餐饮店有10副桌子，每副桌子贴一张WiFi贴，每天单个码牌
平均扫码3次，那么每天扫码30次，每次扫码收益为0.3元，产生收益9元，如果分给商家4元，代理商每天
有5元，一个月有150元。假设该代理发展50个这样的小商家，每个月代理商有7500元。
二：招募下级代理帮忙铺货 

①售卖WiFi码给下级赚取差价 

比如A代理商找总部拿货，每张价格为1元，分润也就是单次扫码收益为0.3元。 招募20个下级代理商，每
个代理拿500张WiFi码牌，单张价格5元，给予分润80%，那么A代理商可以赚取差价收益4万元，还可以
得到这1万张WiFi码牌铺货收益20%，只要有人扫码他就可得0.06元收益。
②免费招募下级让他帮忙铺货 

有些人有商户资源，对共享WiFi码感兴趣但是不想自己花钱做代理，只想当副业去运作。那么作为代理
商可以去招募这些人去做下级代理商，免费提供WiFi贴码给他，给予一定比例分成即可。 比如B代理商
招募了下级代理商，可以给予下级60%分成，只要该下级代理去铺货，他就可以获得40%的收益，也就是
单次扫码0.12元收益。这样不需要自己去跑市场，可以花最快的时间抢占商户。
三：获取公司代理扶植奖励 

现在共享WiFi贴很火爆，所以很多公司有代理商扶植奖励，作为代理可以尽量去获得这个补贴奖励，利
润还是很好的。 比如C代理商拿货1万张倍电共享WiFi贴码，按照公司政策，可以参与活动达标奖励，只
要单张码牌每月扫码100次以上即可补贴50元，奖励可拿6个月，获得300元奖励。如果C代理商有20个商
户连续半年达标，就可以获得6000元的达标奖励。 

以上就是共享WiFi贴码推广代理赚钱的三种方式，希望可以对你有所帮助。 共享wifi贴码是一种新兴的共
享项目，通过把店铺wifi绑定wifi码牌，可以实现扫码直连的目的，期间出现的展现会有收益，今天我们
就来看看共享wifi贴码推广，扫码连接wifi项目如何赚钱？ 一、选择正规靠谱的共享wifi贴码运营商合作 

共享wifi贴码的运营商很多，但是真正靠谱的品牌并不多，想要把这个项目做好，前提就是选择一家正规
靠谱的共享wifi贴码品牌运营商。 现在一些不靠谱的共享wifi运营商采用收取加盟费，区域代理费，等级
升级费用等来骗取钱财，或者卖你电子码要你自己打印，收益月结算，每个月只能提现一次，这类企业
就是靠骗取加盟费来赚钱的，连最基本的物料都不提供，一定要当心。 真正正规靠谱的共享wifi贴项目
不会收取代理费，比如倍电共享wifi贴，直接购买wifi贴即可，没有其他额外费用，wifi贴码采用工业打印
机制成的塑胶贴，防水防刮耐用，质量远远比家用打印机的油墨贴纸要好很多。倍电共享wifi贴收益秒结
算，随时提现秒到账，安全靠谱。 二、共享wifi贴码推广，扫码连接wifi项目的铺货流程 

我们拿倍电共享wifi贴来说，通过代理商联系商铺，然后把共享wifi贴绑定商家wifi即可，整个设置过程不
超过2分钟。用户扫码连接wifi即可产生收益，单次收益为0.3元。 选择客流量稳定，店铺有wifi的商家合
作均可，比如餐饮店，酒店，网吧等都是不错的投放场所，给商家设定共享wifi贴码的收益分成，铺货后
基本上没有售后问题，因为产品也比较简单，店铺客流量稳定的情况下，扫码连wifi产生的收益也是相对
稳定的，基本上不需要维护。 比如我们举个例子：某代理商发展酒店资源，每个房间绑定一张共享wifi
码，每天有50个人扫码连接wifi，那么可以产生收益为50*0.3=15元，假设代理商分商家7元那么自己可以
得到8元，一个月下来单个酒店可以创造240元的稳定收益。如果发展20家这样的酒店商户，就可以得到



每月4800元的收益。这已经可以算得上大多数人一个月的工资了。而做共享WiFi贴，花半个月时间跑商
户铺货共享wifi贴码，就可以之后每月得到这么多收益。 共享wifi贴码是一个靠量来赚钱的项目，尽管单
次收益只有0.3元，但是成本低使用频次高收益稳定持续，所以这是一个可以赚到钱的项目。 

共享wifi贴是当下热门的共享行业，方便客户连wifi的同时，代理商和商家可以赚取腾讯展现的流量收入
，且市场空白推广简单，前景好，但是市面上共享wifi的品牌也不少，该如何选择呢？今天我们就来看看
共享wifi贴加盟代理如何选择？ 一、看代理政策 

如果是收取代理费，押金，品牌使用费，后台开通费，系统服务费，等级升级费，区域代理费等一系列
收费的品牌，一律不能合作。 因为当前共享wifi贴的品牌也不少，当你交了以上这些费用，钱就是直接
给了公司，但是自己手上没有实体的wifi码，还需要花钱购买wifi码，这就是一种传销行为 真正靠谱的共
享wifi项目不收取任何加盟代理费，只需要花钱购买共享wifi贴码即可，比如倍电共享wifi贴，代理商购买
wifi贴后台免费使用，就可以去推广商户赚钱了，这样的模式简单清晰无套路，才是可以选择的正规共享
wifi品牌商。 二、看贴码质量 

目前市面上有两种方式，一种是销售电子码，然后要代理商自己去买专用打印机和耗材去打印，另一种
是公司统一印制的wifi塑胶贴。两种模式站在代理商的长久发展来看，肯定选择后者更靠谱。 

如果是自己购买专用打印机和耗材，首先需要买彩色的油墨打印机，如果去商家贴，需要携带这个打印
机去商家现场打印，操作麻烦携带笨重，且这种500块钱左右的打印机，打出来的wifi贴外观难看，不到
一周就掉色脱落，彩印耗材贵不好保存，后期维护成本很高。 所以如果你想做共享wifi项目，不要考虑
自购打印机这种，因为电子码可以无限生成，你要花钱先买电子码，然后再自己去打印wifi贴，麻烦且成
本高不耐用。 靠谱的共享wifi贴纸比如倍电，采用的是工业打印机打出来的塑胶贴，贴码上印制反诈宣
传标识，这样的wifi贴使用寿命长，推广起来简单不需要自带打印机到处跑，只需要把印制好的wifi塑胶
贴绑定店铺wifi即可，操作便捷容易。 三、看结算周期 

做项目就怕收益不能到账，比如日结算收益月提现的共享wifi品牌，用户使用的订单次日显示在代理后台
，收益钱包的钱需要一个月才能提现一次，这就会出现安全风险，万一合作的公司卷钱跑路了怎么办？
万一铺出去的商户说月结算不靠谱该如何发展商户呢？所以做共享wifi贴不要选择月结算的品牌，风险很
大。 

共享wifi贴采用的是秒结算收益方式，用户扫码wifi贴成功连上wifi即可获得收益0.3元的实时结算，24小时
收益可提现。这样就打消了代理商的提现顾虑。且去发展商户来说很有利，能当面给商户演示收益到账
和提现安全，这样就能更快速发展商户。 

四、看公司实力 

共享wifi贴看似入门简单实际上不是，这个产品不是刚出来，而是很多公司缺乏运营能力导致产品一直没
有发展起来。站在代理商的角度来说，选择共享wifi贴合作不要选择刚成立的新公司，或者选择的公司经
营范围不是共享行业的企业，明确公司实力很重要。 

  

以上就是共享wifi贴地推项目适合的商户，希望可以对你有所帮助 看到这里很多老板已经看到商机了，
那么我们怎么才能定制一款这样的小程序呢，这里小编推荐一家开发软件公司，“麒麟小程序开发”qlx
cxkf 很多年了，有很轻大的实力，并且售后服务很好，小程序后期的维护和更新也非常的及时，是一家
很不错的软件公司。小编身边的很多朋友都是在他们家定制的小程序。好啦，祝各位老板财源广进。 
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