
木林森皮具招商加盟中

产品名称 木林森皮具招商加盟中

公司名称 广州木林森皮具鞋业有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 广州市白云区嘉禾望岗工业区2路68号

联系电话 02086084583

产品详情

木林森品牌创始于1998年，是一家以生产“木林森”真皮高档休闲鞋而著称的外商独资企业。位于著名
侨乡福

建省石狮市长福工业区.经过近十年的发展，已经具有很高的知名度和美誉度，产品荣获“国家免检产品
”、

“中国驰名商标”、“中国真皮鞋王”等荣誉称号，品牌价值过21.68亿元。      
木林森皮具作为木林森打造“中国第一休闲品牌”战略的延伸，将承担起为消费者提供优质的皮具产品

和全方位的消费体验的重要任务。“我们成功，是因为我们高度重视品质。”木林森董事长林荣洲先生
道出了

公司超常规发展的真谛。木林森皮具也坚持公司一贯的“把产品质量视为企业发展的生命”原则，坚持
科学创

新求发展，精工细作创优质，真诚服务占市场。我们的目标是：五年内发展皮具终端门店1000家，实现
终端销

售10亿元。      
木林森皮具由意大利名师精心指导，中国皮具界资深设计师设计，产品休闲与经典相融，全面阐释木林

森“自然、舒适、健康”的品牌理念，产品面向崇尚优雅时尚休闲生活理念的现代都市人，体现“品味.
自然

本色”的木林森风格。公司以符合现代商业发展要求的特许经营模式，以统一的经营理念、统一的品牌
标识、

统一的营销企划、统一的服务标准、统一管理的经营方针，通过木林森皮具专卖店与商场皮具专柜、木
林森专



卖店皮具专柜互补的终端组合，在充分保障加盟商享有最大利益回报的同时，推动木林森皮具事业发展
。

品牌定位： 品牌定位：时尚休闲皮具的大众品牌 产品风格：时尚休闲与商务相结合
消费者定位：以25岁—50岁之间的人士为主；时尚一族，工薪阶层，           
商务人士，国家公务员，社会团体。 产品定位：中档全系列皮具
终端定位：皮具专卖店与商场皮具专柜，MLS专卖店皮具专柜相结合。
价格定位：中高档品质，大众价格。 产品组合：包袋、拉杆箱、手抓包、钱包、皮带、票证夹、
礼盒等（男女士全系列产品)

一．品牌优势 选择品牌是消费者的首选，也是投资者的首选。在皮具市场上大量混杂着真假洋品牌和众
多杂牌的背景下，深

入国内广大消费者人心的“木林森”品牌以“中国驰名商标”的美誉成为广大消费者的首选品牌。您加
入木林

森皮具，即刻分享经典品牌优势。 二．产品优势 木林森皮具由意大利名师精心指导，聘请中国皮具界资
深设计师设计，产品休闲与经典相融，全面阐释木林森

“自然、舒适、健康”的品牌理念，完美体现“品味.自然本色”的木林森风格。产品从设计、打板、制
作、

生产各道工序科学严谨，严格品质控制，每一件木林森皮具产品都成为精心制作的艺术品，深得广大消
费者的

青睐。 三．价格优势 木林森皮具的设计、生产、销售工作在国内最大皮具工业基地广州，从原材料采购
到产品生产销售都坚持在优

质的前提下为消费者节省每一分钱的原则，降低产品成本。公司实行特许连锁加盟的营销营销政策，由
公司直

接向加盟店供货，节省了皮具业传统销售模式下各级代理商的费用，真正让利于消费者和加盟商，保证
了将价

格降到最低，让消费者得到实惠。 四．管理优势 木林森皮具吸取木林森品牌全国数千家专卖店管理的经
验，结合现代零售业先进的特许连锁经营模式，形成了

特有的木林森皮具连锁专卖的管理体系。这种经营经验与管理体系将以“整店输出”的模式提供给经营
者，使

经营者能在最短时间内掌握木林森皮具特许加盟店的管理体系，走上管理正规化之路，实现快速赢利。
五．营销优势 木林森皮具总结十年木林森品牌数千家专卖店销售之成功率，形成了卓有成效的营销模式
。公司从加盟店的选

址、设计、装修、店堂布置、商品陈列、企划促销到开业仪式都有严格的模式，借助各种促销手段提升
销售业

绩，使全体加盟商成为营销高手。 六．服务优势 木林森皮具对加盟店实行无偿售后服务，从加盟店选址
开始对加盟店进行全程跟踪服务，分析销售数据和经营

情况，提出进一步促进销售和提高赢利能力的措施。每一家加盟店都有指定客服人员负责跟踪服务，并



将由资

深商业人士到各地加盟店巡察和服务。 七．信息优势 木林森皮具采用先进的商业管理软件（MIS系统）
，能实时与全国加盟店进行业务联系，实时信息共享和数据

分析，随时满足加盟店订货需求。专业的商业管理软件体系实现了加盟店实时信息化管理。
八．物流优势 木林森皮具在实现信息化管理的基础上，随时满足加盟店订货需求，公司与国内著名物流
企业签订战略合作协

议，实现了全天候实时第三方物流保障系统，确保产品能畅通无阻安全快速到达加盟店上架销售。 加入
木林森皮具，公司将以统一的经营理念、统一的品牌标识、统一的营销企划、统一的商品陈列、统一的
服

务标准、统一的培训、统一的物流进行统一的管理，使木林森皮具成为国内皮具行业的主力军。

木林森品牌传奇：

1999年8月——“MLS”商标注册成功；标志着MLS品牌的诞生，在中国商务休闲皮具鞋业市场画下浓墨
重彩的

一笔，从此迈上传奇的品牌发展之旅。 2000年6月——MLS第十二届大学生运动会中国代表团唯一指定礼
仪皮鞋，启动了MLS品牌推广的第一步，创造

性地在休闲鞋行业里推行体育行销。全面阐释MLS“自然、舒适、健康”的品牌理念。
2001年12月——中国第九届运动会福建体育代表团唯一指定礼仪皮鞋。
2002年3月——国家质量监督检验检疫总局批准为“国家免检产品” 2003年5月——荣获福建省名牌产品
2003年6月——荣获福建省著名商标 2003年7月——希腊（雅典）奥运会热身赛中国帆船指定休闲鞋
2004年3月——中国真皮皮鞋 2005年1月——国际品牌权威机构评测“MLS”品牌价值达21.68亿
2005年1月——6S概念店，在终端表现上引领行业，喻示MLS中国市场再掀风潮
2005年10月——全程赞助470级帆船亚洲锦标赛暨全国帆船冠军赛
2006年6月——当之无愧荣获中国真皮鞋王 2006年6月——荣获国家工商总局认定的中国驰名商标。确立
了MLS行业领军品牌的地位，MLS品牌名至实归、

驰誉全球，在短短几年时间里，缔造了品牌传奇，也缔造了行业的传奇。 2006年6月——“MLS”品牌事
业如日中天，“缔造传奇”新品订货会召开在即，高朋满座，群英荟萃，携手共

绘MLS更加美好的新传奇。 木林森皮具招商加盟_加盟条件
1.重品牌、讲信用、有品位、富远见、具有团队合作精神 2.具有一定资金实力和必要的忠诚度
3.愿意接受木林森皮具销售政策及管理制度规定 4.能按公司要求对区域市场进行销售分析和市场调研
5.认同木林森皮具的品牌经营理念，维护木林森皮具形象
6.具备与木林森长期合作，共同谋求长远利益的信心 7 .具备符合公司要求的店面或商场专柜等经营场所
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