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规格参数
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产品详情

传统的营销模式已经很难起到爆发式的效果了，未来一定是新零售，那么什么样的模式才是新零售呢？
这期郭成功就给大家分享一个新零售模式——七星创客模式。传统的营销模式已经很难起到爆发式的效
果了，未来一定是新零售传统的营销模式已经很难起到爆发式的效果了，未来一定是新零售传统的营销
模式已经很难起到爆发式的效果了，未来一定是新零售传统的营销模式已经很难起到爆发式的效果了，
未来一定是新零售传统的营销模式已经很难起到爆发式的效果了，未来一定是新零售传统的营销模式已
经很难起到爆发式的效果了，未来一定是新零售

可能很多人还不理解什么是新零售，新零售其实很好理解，就是将线上线下结合一体化，将店面信息，
会员信息等数据化管理。无论是线上线下的商品都没有价格和质量的差异，消费者可以随时随地进行购
物消费。

那么给大家分享的这套模式，就是让消费者能够参与分销，成为平台的代理，让消费者免费去使用产品
，同时又能够赚到大钱的模式。之前记得一个平台名为“遇见小黄鸭”，正是运用了这样的商业模式在
短短的三个月的时间里造成了上亿的销售业绩。

七星创客详细解析

用户在平台商城中消费指定的礼包即可成为创客，当创客通过分享推荐其他用户将会进行关系绑定，其
他用户在平台商城消费时，创客按照三三循环获得奖励，当创客在平台消费时，可以享受优惠。

举例：1000元成为创客，分享一位创客拿10%，也就100块，分享两位创客拿20%，200块分享三位创客拿7
0%，就是700块，也就是分享三位创客，波比拿走1000元。

除此之外，顾客推荐的用户越多，平台身份也会随之升级。当推荐三个用户在平台商城消费也成为创客
，就可以升级为一星创客的身份，拿3%的奖励；培养两位一星，晋升二星拿5%，培养两位二星，晋升三
星拿7%，此类推，如果你的团队中出现了三个七星代理，这个时候你就可以升级为高身份：首席总裁。



简单举例说明一下，按照10%的极差来去计算，如果说你的团队业绩总销量一千万的话，也就是说给你1
0%的级差，你就是拿走100万，每一年按照12个月来去计算，就是1200万。

为了让模式和平台更加平稳长久的运行下去，还设置有清除泡沫平衡机制，再所有的裂变模式的环节当
中，对于一星更新到二星的设置了门槛条件，规定升级成为二级的时候团队业绩需要达到5w，这一条件
也是直接避开了劣质的代理混子。

对于互联网来说，引流是一切平台的开始，在互联网平台当中引入流量，进行营销，在新零售的产品当
中去引入流量。
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