
私域电商，操盘手喜欢用的会员模式

产品名称 私域电商，操盘手喜欢用的会员模式

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋403室

联系电话 15766340569 15766340569

产品详情

做私域电商，操盘手喜欢用的会员模式

电商平台全民皆股东有什么好处？在私域电商的操盘中，把平台的所有消费者都变成合伙人，让全民皆
股东，这是今天愈发普及的操盘战略。与此同时，这个战略也成为了私域电商平台中越来越受欢迎的营
销策略。那么，这个战略的意义是什么呢？为什么要这么做呢？

    首先，让我们看一下私域电商的全民皆股东的具体操作。在这个战略中，平台会将一部分利润让利
给所有的消费者。这让消费者成为了平台的股东。从而实现了消费者和平台的利益共享。如此操作的目
的就是为了增强消费者的参与感和忠诚度，减少跨界选择，从而增加销售和盈利能力。

其次，私域电商平台全民皆股东的战略意义不仅仅在于增加销售和盈利能力。更关键的是，它还会带来
更多的优势。首先，它能够增强平台合力。因为消费者成为了平台的股东，他们会有更多的参与度，更
广泛的推广，进而会引起更多的顾客**。其次，它能够**平台的品牌影响力。当平台中的所有人都感受
到利益的共享，平台就能更好地传递自己的品牌理念和文化。最后，它能够增加平台的吸引力，吸引更
多的品牌和商家加入平台。

项目背景

用户消费方式

不再是单向的买卖关系，而是从对产品的关注进化成，通过消费的产生信任，认同品牌价值，愿意主动
分享。

为什么不让消费者成为平台的“代言人”呢？

以消费顺序排名为基础的奖励机制

模式介绍



1、不定期推出代言人活动，用户**对应商品，本期内的前100名享受该款产品总计10%利润的引流费用；

2、不定期推出代言人活动，用户**对应商品，本期内的101~1000名享受该款产品总计10%利润的引流费
用；

3、不定期推出代言人活动，用户**对应商品，本期内的1001~10000名享受该款产品总计10%利润的引流
费用。

举例：

     假设某商品的总销售额为10亿元，该单品毛利率为30%。

     该单品的毛利为3亿元。

一期：

代言人收入：

=单品利润3亿×10%=3000万÷100人

=30万/人

二期：

代言人收入：

=单品利润3亿×10%=3000万÷1000人

=3万/人

三期：

代言人收入：

=单品利润3亿×10%=3000万÷10000人=3000/人

合伙人制度

合伙人权益：享受全平台分红，按全平台销售利润与合伙人对应的比例享受合伙人奖励；

成为合伙人条件：合伙人必须先是平台会员并且完成一定的任务指标，才能成为合伙人。

初创合伙人

合伙人享受全平台分红，按全平台销售利润与合伙人对应的比例享受合伙人奖励



如：

种子轮            1-100名：5%

天使轮      101-1000名：5%

C轮      1001-10000名：5%

D轮  10001-100000名：5%

举例：

     假设平台一年的总销售额为2000亿元，所有商品毛利率均为30%。

     平台一年就有600亿的毛利。

初创合伙人总计20%推广补贴

种子轮：平台招商前100名成为合伙人的用户，每月可平分全平台利润5%的合伙人奖励；

天使轮：平台招商101-1000名成为合伙人的用户，每月可平分全平台利润5%的合伙人奖励；

C轮：平台招商1001-10000名成为合伙人的用户，每月可平分全平台利润5%的合伙人奖励；

D轮（100000）年收入=年利润600亿×5%=30亿÷100000人=3万/年/名。

战略合伙人：可通过平台设定的条件升级成为战略合伙人，享受全平台利润分佣奖励

战略合伙人15%作为分红基金

1、主管年收入=年利润600亿×3%=18亿

2、股东主管年收入=年利润600亿×3%=18亿

3、经理年收入=年利润600亿×2.5%=15亿

4、股东经理年收入=年利润600亿×2.5%=15亿

5、总监年收入=年利润600亿×2%=12亿

6、股东总监年收入=年利润600亿×2%=12亿

可视化收益：

结论

消费即可享受有全平台分润



越早入场，收益越高

消费产品排名，永久享受排名收益

1.用户通过**指定产品可获得对应产品的代言人奖励；

2.用户消费成为销售员，推广用户可获得销售员奖励；

3.推广员升级成为初创合伙人，可获得初创合伙人奖励；

4.合伙人升级成为战略合伙人，可获得战略合伙人奖励。

总的来说，私域电商平台全民皆股东有很多好处，尤其对于营销和品牌推广来说，有着非常重要的作用
。让所有人成为平台的股东，分担利润，并将利于顾客推广与销售，这些都是有很大的帮助。随着全民
皆股东思想的普及，私域电商操盘手也要更好地掌控好这个方向，努力完成平台的稳定和有利发展。

知识拓展

以下内容均为网络转载，如有侵权请联系删除，感谢！！！

拼团应用

拼团应用是团购+社交分享模式的演变，兼具超强吸/粉与促销功能。帮助商家快速搭建自己的平台，累
积**、管理分销渠道。用户可通过商家的拼团商城，随时发起拼团活动并分享给好友，以老客带新客实
现销售几何增长。
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