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产品详情

如何做好网络推广竞价？利用媒介合作做网络推广竞价有哪些渠道和方式

网络推广竞价指的是在新媒体环境中进行竞争推广，即推广者以竟价的方式向互联网媒介投放广告营销
结论。网络推广竞价是近几年发展起来新式网络推广方法，其优势是推广成本费用低、推广工作效率高
，能提高推广准确性，提升投放功效。

为了保证网络推广竞价实效性，必须高效的媒体协作，主要包括：

一、搜索引擎搜索引擎推广

搜索引擎搜索引擎推广就是指搜索引擎中进行竞价投放，是互联网环境宣传中*常用的一种推广方法。搜
索引擎搜索引擎推广可以有效操纵推广花费，并可以依据推广核心关键词提升推广准确性，这可以提升
投放功效。

二、具体内容推广

具体内容推广指的是在新媒体环境上推广具体内容，以提升推广准确性，从而达到投放目地。具体内容
推广能够通过文字、照片、视频等的方式进行，那样能够更好的掌握推广总体目标，做到投放目地。



三、社交网络推广

社交网络推广就是指在社交平台上开展竞价投放，可以更好的掌握推广总体目标，营销推广影响力也就
越大。社交网络推广中，可以借助投放网络资源，能够更好的掌握投放目标消费群体，从而达到投放实
际效果。

四、手机端媒体广告

手机端媒体广告指的是在手机端中进行推广，与搜索引擎搜索引擎推广不一样，手机端推广能够更好的
掌握投放目标消费群体，从而达到投放实际效果。

五、自媒体广告

自媒体广告指通过自媒体平台，如新浪微博、微信等服务平台，开展推广，能够更好的掌握推广总体目
标，提升推广准确性，从而达到投放实际效果。

六、商务合作

商务合作指的是在互联网媒体中进行推广，可以借助新闻媒体影响力，掌握投放目标消费群体，从而达
到投放实际效果。

以上就是网络推广竞价中运用媒体签约合作渠道方法，能够更好的掌握投放总体目标，提升推广准确性
，从而达到投放实际效果。除此之外，还要注意投放时长、投放具体内容、投放费等，以达到**的推广
实际效果。

一、媒体协作做网络推广竞价的途径

1、搜索引擎广告（SEM）：搜索引擎广告是当前常用网络推广方法，运用SEM能够快速提升网站的曝光
率，做到短期的营销效果。

2、社交媒体推广：社交媒体推广是指通过社交平台，如新浪微博、微信等，发布推广具体内容，以提升
关键词的曝光率。

3、网页推广：网页推广是指一种运用第三方的网址及其应用软件开展推广与传播，并从而实现转换的广
告模式。

4、手机端营销推广：手机端营销推广能有效运用移动终端的特征，如挪动无线网络覆盖覆盖面广、客户



在移动端的使用次数高优点，助力企业更加好的完成互联网推广的效果。

二、媒体协作做网络推广竞价的形式

1、关键词竞价：关键词竞价是指通过搜索引擎营销，依据关键字的竟价价格和排行，发布推广具体内容
，以提升关键词的曝光率。

2、社交网络竟价：社交网络竟价是指通过社交平台，如新浪微博、微信等，发布推广具体内容，依据营
销推广投入和预期效果，完成推广竞价的效果。

3、手机端竟价：手机端竟价是指通过移动终端的特征，如挪动无线网络覆盖覆盖面广、客户在移动端的
使用次数高优点，发布推广具体内容，依据营销推广投入和预期效果，完成推广竞价的效果。

4、同盟广告竞价：同盟广告竞价是指通过第三方的网址及其应用软件开展推广与传播，依据营销推广投
入和预期效果，完成推广竞价的效果。

5、短视频竟价：短视频竟价是指通过短视频营销方式，发布推广具体内容，依据营销推广投入和预期效
果，完成推广竞价的效果。

媒体协作做网络推广竞价的形式各种各样，能够根据客户的具体情况，融合实际推广具体内容，挑选*理
想的推广方法，助推企业得到较大效果。
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