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产品详情

视频号的前期准备环节

1开通视频号

在做视频号之前,我们肯定需要有一个自己的视频号,具体路径如下:

旰微信->点击发现页面->击视频号->陆右上角人头>开通自己的视频号。

如果在发现页面没有视频号选项,则需要走下列流程:



点击我的页面>点击设置->点击通用>点击发现页管理-打开视频号展示然后重复上一步即可。

2选择视频号定位

在选择视频号定位之前,首先思考一下,我能提供什么我要服务的人群是什么我有什么好的方案来解决他们

的痛点问题呢?

在这里我建议大家选择定位时,可以从以下几个方面去深挖:

①、自己擅长的领域,比如讲理财,讲营销,收纳整理、讲育儿

②、兴趣爱好,手绘、乐器、唱歌、占外卜

③、工作相关的,面试技巧、PPT、销售技巧

④、根据自己的资源来确定账号发展方向

3熟悉视频剪辑工具



现在手机端的剪辑工具都比较完善,**有剪映,视频号有秒剪,这些都比较容易上手应付日常剪辑没问题。

4、视频号推荐机制

尽管在官方文档里面,没有公布具体的推荐机制,但从**、快手等短视频APP的推荐机制可以大致推测出来

。

①、社交推荐机制**、评论、好友发布、同城、关注的视频号这几个会优先的出现在刷视频的界面。

②、个性化定位你的行为轨迹、年龄、兴趣等标签会因你在微信上的行为或者刷视频号和公众号的行为

录入数据库,然后针对此来推测你喜欢的内容。

③、去中心化推荐算法如果用户在观看过程中对视频的内容表示满意从而完播、**、评论、转发等操作,

会推动系统将视频放在首页的推荐列表让更多用户

看到。

视频号的内容生产环节



即使我们对推荐机制了解的再透彻,也不如持续输出高质呈的视频内容来的更稳妥,因为不管哪一个平台都

是内容为王。

在视频号的内容生产这一环,我们需要注意以下几个点

1、持续输出

能保持日更,如果做不到日更起码也要保证每2-3天更新一条让系统能够判定你的账号是处于活跃状态从而

给予流量倾斜。

这里有一个小技巧,就是做好内容储备在没时间制作新内容的时候,可以保证帐号有新内容的发布,如果大

家想看反面教材,可以关注一下我的视频号秋风的

学习笔记,看一个运营人是如何断更的。

2保证高质量内容

尽可能的生产原创高质的内容同时能保持一定的更新频率这对普通人而言也算是一个不小的挑战)。如果



没办法保证高频率高质量的内容输出这一步也有小技

巧,就是模仿热门视频,争取做到一致。尽管我们可能会觉得这样做不对或者不喜欢,但要想把视频号做起

来,这是一个比较快捷的方法,因为那是内容和形式

是用户筛选出来的。

3加大曝光机会

在视频号推荐机制一环我们了解到,视频号大致有社交推荐、个性化定位以及去中心化推荐这几种。

那在做内容曝光,特别是内容冷启动的时候(也就是没有**技术的时候),我们可能会想着进几个群,互相点几

个赞就可以了,但其实不然。

除了之外我们还可以往动去寻找陌生流量,例如在刷到热视频时,热门视频下方留言评论,引导陌生用户浏

览你的视频号内容。具体的动作肯定不止这一

种,我们要做的就是尽一切可能将自己的内容曝光在更多人面前(近期视频号好像又在内测一个[视频号推

广功能)。



视频号的变现环节

视频号有了**,有了内容之后相当于有了稳定的流量那想要变现,就不算是一个太难的事情了(可以说非常

简单)。

1**打赏

顾名思义,就是在**的过程中,观众觉得你的**有趣、有料,就会给你进行打赏,对于在**间获得打赏的虚拟礼

物,平台会根据相关的规则计算出对应的数值(需注意在这一环节苹果系统会扣除部分手续费)

2卖广告

类似于**、快手等平台的操作接广告然后根据需求发布相对应的广告视频或通过**进行带货变现,但目前

这个变现模式还不够成熟,因为视频号目前还处

于一个成长期,部分金主对于这一方式还处于观望期
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