
南阳旅游公司网络推广营销外包

产品名称 南阳旅游公司网络推广营销外包

公司名称 河南融河矩媒科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 套餐一:2000
套餐二:15000
套餐三:50000

公司地址 中国 河南 南阳市 卧龙区蓝钻星座

联系电话 18338218580 13323693821

产品详情

      随着消费水平的提高，人们越来越愿意出行旅游，火爆的需求也让各种旅游相关的企业应运而
生，但是对于企业来说，想要推广自己的旅游业务并不容易，比如以下几个难以解决的问题。

1）旅游搜索关键词投放成本高，收益不可控，运营门槛高，成本入不敷出。

2）常规推广渠道单一，过于依赖OTA，导致低价竞争越来越严重。而且传统旅游行业往往没有自建收客
渠道，对客源流失束手无策。

3）营销方式过于老旧，工具单一，效率低下，成本越来越高的情况下，增长却变得困难。

4）为了让企业和品牌从竞争中脱颖而出，必须有着更有效的推广手段，那么如何利用新型的工具来提高
营销推广的效率呢？

人群分析

在进行任何营销推广活动之前，我们都必须要知道自己想要的是什么样的客户。因为盲目进行推广的话
，不仅效率低下，还容易造成用户反感，影响后期的转化率。

通过营销云系统性的数据挖掘后，我们锁定了以下几种潜在客户群

1）目的地人群，指到访过旅游景点的人群，他们有过线下的咨询行为，转化概率更高

2）感兴趣人群，包括带有旅游相关兴趣标签的人和正在浏览相关媒体页面的人群，主要集中在18到50岁
的青中年群体，这部分人群对国内游和周边游等都表现出较大的兴趣

3）高收入人群，定位于高端住宅区和商务办公楼附近



4）重定向人群 包括到访过旅游网站和点击过相关广告的群体，具有历史浏览记录的人群，兴趣更高

知道了客户群体和标签后，我们就要选择相对应的平台进行推广了。

线上平台

PC端-优质门户网站以及汽车、旅游、女性相关垂直网站

虽然PC端流 量已经不如前几年了，但依然是营销推广活动中不可缺少的渠道

移动端-旅游、汽车、女性、休闲和新闻等类型的APP

目前移动端的流 量已经远超PC端了，所以我们应该着重在这些渠道上进行推广

重点平台-抖音

作为时下比较流行的手机APP，抖音在短视频平台有着领导 者的地位。目前抖音的日活跃用户超过亿级
，涵盖各个年龄段群体，同时女性用户居多，地域分布范围广（一二三线城市均有用户），是推广旅游
产品的绝 佳平台之一。并且抖音广告样式原生，用户易于接受，可以有效提升转化率。

重点平台-爱奇艺

传统视频网站虽然受到短视频平台的冲击，但依然有着不可撼动的地位。比如爱奇艺，是国内领 先的视
频网站，同时也是付费用户规模比较大的视频网站。目前爱奇艺的月活跃用户也超过了亿级，主要涵盖
了35岁以下的用户，消费力强，非常适合旅游产品的推广。同时爱奇艺也有视频贴片和信息流等广告样
式，用户易于接受。

总的来说，想要更好地推广自己的旅游业务，首先要分析好我们的用户群体，但是这一点光靠人力是无
法完成的，我们需要利用营销云系统的AI智能算法来收集和处理这些数据。

其次要尽可能地覆盖所有的推广渠道，因为单一渠道的推广效果有限，也不灵活，而且比较难知道哪个
媒体平台的投放效果好。但是想要全渠道推广并不容易，如果能够利用营销云系统的话，就可以覆盖90
%的主流媒体，不需要一个个去找推广渠道，大大地提升了效率。
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